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در گفتگوى پنجره ايرانيان با مهندس رستم لو و مهندس يالديز عنوان شد 

شركت مهندسى اورين آلومينيوم تجارت(AATI) ؛ 
تبلور رقابت در بازار يراق آلات 

اشاره پنجره: تولد شركت مهندسى اورين آلومينيوم تجارت در اواخر سال 1388 و رقابت در بازار يراق آلات در پنجره آلومينيوم و يوپي وي سي 
ايران و البته عرضه يراق آلات نماهاي شيشه اي را مي توان تبلور عيني و واقعي يك اراده دانست؛ اراده اي از جنس رقابت هم در زمينه كيفيت، 
هم در عرصه قيمت. چهارمين نمايشگاه بين المللي صنعت در و پنجره ايران فرصتي مناسب بود براي يك گفتگوي صريح و بي پرده با مهندس 
رسـتم لو در مقام مدير عامل شـركت مهندسـى اورين آلومينيوم تجارت ايران و مهندس سـالم يالديز مديرعامل شركت نورلو ماكيناى تركيه 
شـركت اورين آلومينيوم تجارت به واقع فعاليت خود را با واردات يراق آلات اختصاصى آلومينيومى، و فروش بى واسـطه محصولات  شـركت 
AATi تركيـه در ايـران شـروع نمود و هـم اكنون، تلاش دارد با رفع نيازمشـتريان درزمينـه تكنولوژى هاى نوين سـاختمان علاوه بر تأمين 
يراق آلات اختصاصى در و پنجره ونماهاى آلومينيومى و شيشـه اى و پلى آميدهاى ترمال بريك با كيفيت و قيمت مناسـب با سـاخت و توليد 

قطعات مختلف آلومينيومى و پلاستيكى نيز گامى مهم بردارد. اين گفتگو را از دست ندهيد.
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 آقاي مهندس رستم لو! گفتگو را با شما شروع مي كنم كه توضيح دهيد 
شـركت مهندسى اورين آلومينيوم تجارت ايران به چه منظوري تأسيس 

شده است؟
اين شركت با هدف اوليه توزيع و سپس توليد محصولات آلومينيومي و پلاستيكي 
مورد استفاده در ساخت در و پنجره و نماهاي شيشه اي ساختمان در سال 1388 
ــهر تبريز واقع شده است و عمده  ــركت در ش ــد. دفتر مركزي ش بنيان نهاده ش
ــامل يراق آلات مورد  ــود، ش محصولاتي كه در حال حاضر به بازار عرضه مي ش
كاربرد در پنجره هاي دوجداره آلومينيوم و يوپي وي سي و نماهاي شيشه اي است 
كه با همكارى شركت ALUMINYUM AKSESUAR TICARET يا 
ــطه در  ــتقيم و بدون واس به اختصار A.A.T.I  در ايران توليد و به صورت مس

بازار ايران عرضه مي شود.

 محصولاتـي كه شـما عرضه مي كنيـد تاكنون با چه بازخـوردي مواجه 
شده است؟

ــدت كوتاه قابل توجه  ــتقبال بازار در اين م ــراي بنده و همكاران مان ميزان اس ب
ــام داديم،  ــول، تحقيقات زيادي را انج ــه اين محص ــرا كه قبل از عرض ــود. چ ب
ــركت هاي مختلف را به دقت بررسي كرديم  ــتانداردهاي اخذ شده از سوي ش اس
ــف را رصد كرديم و پس از  ــورهاي مختل ــزان فروش و بازخورد آنها در كش و مي
ــتريان بالقوه و  ــاب محصول، تلاش خود را معطوف به ارائه خدمات به مش انتخ
ــخت گيري در انتخاب يك برند معتبر به دليل  بالفعل ايراني كرديم. اين همه س
رعايت حقوق مصرف كنندگان بود و تعهدي كه ما نسبت به مشتريان خود داريم. 
ــه سال فقط در زمينه عرضه يراق آلات در و پنجره دوجداره  براي همين ابتدا س
ــا عرضه يراق آلات در و  ــپس تصميم گرفتيم ت ــتيم و س آلومينيومي فعاليت داش
ــي را هم در اولويت قرار دهيم. افزون بر اين ها ما محصولات  پنجره يو پي وي س
ــركت ها و كارخانه هاي توليدي نظير پلي آميدهاي ترمال بريك را  و مواد اوليه ش
عرضه مي كنيم كه نمايندگي انحصارى رسمي فروش اين محصولات از شركت  
ــت كه اين  ــو ماكيناي تركيه را هم در اختيار داريم و تمام تلاش ما اين اس نورل
ــتريان ايراني بگذاريم.  محصولات را با كيفيت برتر و قيمت پايين در اختيار مش
ــارت ايران محدود به  ــي آورين آلومينيوم تج ــركت مهندس البته دامنه فعاليت ش
ــت، بلكه متناسب با نياز مشتريان  ــاره توليدي در تركيه نيس يراق آلات مورد اش
ــورهاي آلمان و ايتاليا هم براي  ــتانداردهاي روز اروپا از كش يراق آلات داراي اس

عرضه در سبد كالاهايي خود قرار داده ايم.

 به عنوان شـركتي كه در زمينه توليد و عرضه يراق آلات فعاليت داريد، 
فكر مي كنيد چرا يراق  آلات در و پنجره وارداتي است؟

واقعيت اين است كه عمده سرمايه گذاري ها معطوف به توليد پروفيل شده است 
و به صورت محدود شركت هايى ريسك سرمايه گذاري در زمينه توليد يراق آلات 
ــركت مهندسي آورين آلومينيوم تجارت ايران سعي  را در نظر گرفته اند. ما در ش
در بومي سازي يراق  آلات مورد استفاده در توليد در و پنجره را داريم. و هم اكنون 
ــش مهمى از اين محصولات را با كيفيت مورد تائيد كارخانه اصلى در تركيه  بخ
در حال توليد هستيم. اين يك راهبرد مهم در شركت ماست و تحقيقات در اين 

زمينه همچنان ادامه دارد. 

 وجه تمايز و برتري شـركت شما در بازار يراق آلات در و پنجره نسبت 
بـه ديگر رقبا چيسـت؟ و فكر مي كنيـد راز اسـتقبال توليدكنندگان در و 

پنجره از محصولات شما را بايد در چه مواردي جستجو كرد؟
ــخ به اين سوال شما، اجازه دهيد تشكر ويژه اي داشته باشم از تمامي   قبل از پاس
ــات توليد پروفيل و توليدكنندگان در و پنجره كه با انتخاب محصولات  كارخانج
اين شركت، سهم بزرگي و اصلي موفقيت در بازار را رقم زدند و ما خود را مديون 
همراهي و همكاري ايشان مي دانيم. برتري ما در زمينه عرضه يراق آلات، علاوه 
بر كيفيت قطعات و قيمت مناسب، عمدتا ناشي از حمايت از حقوق مصرف كننده 

و پاسخ به تمامي نيازهاي مشتريان است. در صنعت در و پنجره يكي از اولويت ها 
تأمين سريع مواد اوليه و قطعات است. تجربه سال هاي اخير و استقبال بازار هم 
ــتريان  ــه گام هاي بلندي براي پايان دادن به انتظار مش ــت ك مؤيد اين نكته اس
ــت كه مشتريان كمترين دغدغه ممكن را از  ــته ايم و همه سعي ما اين اس برداش

جانب تأمين يراق آلات داشته باشند.

 از حيث تضمين كيفيت و ارائه ضمانت كالا به چه نحوي عمل مي كنيد؟
ــتقيم داراي ضمانت نامه  كليه محصولات توليدي با برند A.A.T.I به طور مس
ــتند و در اين سال ها هر ايرادي ناشي از يراق آلات گزارش شده، بدون هيچ  هس
ــكلي اقدام به تعويض آن كرده ايم هرچند بررسي هاي كارشناسان فني نشان  مش
داده كه ايرادها ناشي از خطاي كاربر بوده نه كيفيت يراق آلات. اما چون رضايت 
مشتري يك اصل در شركت ما محسوب مي شود يراق آلات مورد ايراد را تعويض 
كرده ايم اما در گزارشي صريح و شفاف ايراد و خطاي كاربر را به مشتري اعلام 
ــتقبال مواجه شده و دقت در كار را بالا برده است به  كرده ايم كه خيلي هم با اس
نحوي كه در يك سال و نيم اخير ديگر مشكلي از اين حيث گزارش نشده است.

ــيد كه به دليل تنوع محصولات و يراق آلات عرضه شده  ــته باش البته توجه داش
ــب با نياز و اعلام درخواست آنها، طبيعي است كه كيفيت ها  ــتريان متناس به مش
متفاوت خواهد بود با اين همه بازهم خود را در برابر مشتريان مسوول و پاسخ گو 

مي دانيم.

  Nurlu makina و شـركت A.A.T.I قـدري درباره رابطه  شـركت 
توضيح دهيد؟

ــد يراق آلات در و پنجره آلومينيومى  ــركت AATI هم اكنون علاوه بر تولي ش
مورد نياز در صنعت ساختمان و رفع نياز كارخانجات آلومينيوم با توجه به افزايش 
ــون نمايندگى انحصارى  ــال بريك هم اكن ــد پروفيل هاى ترم ــزون تولي روز اف
شركت Nurlu makina در ايران را نيز دارد و در طى 2 سال اخير با ارتباط 
ــد نيازهاى پلى آميد اين  ــا كارخانجات توليد پروفيل، حداقل 95 درص ــب ب مناس
ــى دانيم در اين خصوص نيز  ــت. هم چنين لازم م ــه ها را رفع نموده اس كارخان
ــتريان عزيز توصيه نماييم با توجه به تبليغات گسترده AATI و فروش  به مش
انحصارى در ايران، برخى افراد يا مجموعه ها سعى در فروش هاى زيرپله اى و يا 
ــورها مى نمايند كه در اين خصوص با توجه به اهميت كيفيت اين  بنام ديگر كش
محصول و لزوم اخذ گارانتى هاى لازم فرصت به اينگونه سودجويان داده نشود.

ــد كه در صورت نياز  ــركت Nurlu makina در ايران داراى انبار مى باش ش
ــركت  ــتريان كالا از اين انبار و فقط با تائيد كارخانه تركيه و يا دفتر ش فورى مش

AATI قابل عرضه خواهد بود.

 اجازه دهيد گفتگو را با آقاي سـالم يالديـز ادامه دهيم. محصولاتي كه 
شـما عرضه مي كنيد عمدتا چه تأثيـري در ارتقاي كيفيت و بازدهي در و 

پنجره ها و نماهاي شيشه اي ساختمان ها دارد؟
در مورد محصولات توليدي شركت خودمان بايد بگويم كه ما قطعات پلي اميدي 
ــتم ها ى در و پنجره يا نماهاي  ــه توليد مي كنيم براي ترمال بريك كردن سيس ك
ــاختمان و پروفيل هاي در و پنجره هاي آلومينيومي مورد استفاده قرار مي گيرد.  س
ــرد اين محصولات عمدتا براي جلوگيري از هدررفت انرژي و عايق كردن  كارك
ــت. امروزه ضرورت جلوگيري از هدررفت انرژي در ساختمان ها  در و پنجره هاس
يكي از جدي ترين دغدغه هاي جهاني محسوب مي شود و قطعا هم ايران از اين 

قاعده جهاني مستثني نخواهد بود.

 چه شـناختي از ايران و صنعت در و پنجره كشورمان داريد و چرا بازار 
ايران را انتخاب كرده ايد؟

ــايه، بلكه از لحاظ تاريخي با  ــور ايران، نه تنها به عنوان يك همس براي من كش
ــور در بازار ايران هم به  ــه قرابت هاي زيادي دارد. براي همين حض ــور تركي كش
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ــور از اهميت  ــاز بالقوه در صنعت در و پنجره اين كش ــايگي و هم ني دليل همس
ــت. حتما مي دانيد كه كشور تركيه در زمينه توليد پروفيل و  بالايي برخورددار اس
ساخت سيستم هاي نوين در و پنجره داراي رتبه بالايي در جهان است. هدف ما 
صرف فروش كالا به ايران نيست بلكه مصمم به سرمايه گذاري و انتقال تجربه و 
دانش و تكنولوژي هم هستيم. انتخاب شركت A.A.T.I هم به اين دليل است 
ــناخته شويم. هدف اوليه حضور  ــركت ايراني ش كه مي خواهيم به عنوان يك ش
ــت اما هدف اصلي و نهايي سرمايه گذاري  در بازار ايران و عرضه محصولات اس
ــت. اصلا نگاه ما به بازار ايران يك نگاه  ــيم شده اس و توليد در داخل ايران ترس

ثانوي و بازار مصرفي نيست.

 از مردم و كشور ايران چه شناختي داريد؟
ــم  مردم ايران را  ــن خيلي اهميت دارد و ه ــخصي هم ايران براي م ــر ش از نظ
ــت دارم. تا يكسال يا يكسال و نيم قبل ايران نيامده بودم و دورادور از  خيلي دوس
ــاي خودمان ايران را تعقيب مي كردم. تا اينكه با مردم خونگرم ايران  تلويزيون ه
ــدم و تفكرات من در مورد ايران عوض شد. واقعيت اين است كه مردم  ــنا ش آش
ــايه  ــور همس ــتند و يك كش تركيه با وجود اينكه خيلي نزديك به ايراني ها هس
ــوند، اما بخش عمده اي از آنها ايران را نمي شناسند و هر بار كه  ــوب مي ش محس
ــن به تركيه برمي گردم از مردم، فرهنگ و ظرفيت هاي اقتصادي ايران تعريف  م
ــور ايران را واقعا  مي كنم و اينجا را خانه دوم خود مي دانم. چون من مردم و كش

دوست دارم.

 شـما در زمينه توليد پلى آميد و يراق   آلات نماهاي شيشـه اي ساختمان 
هـم سـابقه زيادي داريد؟ اما ايـن تلقي در نزد برخي مردم و مسـئولان 
ايراني وجود دارد كه نماهاي شيشـه اي خطرناك هستند و در برابر زلزله 

آسيب پذيرند. نظرشما در واكنش به اين دغدغه ها چيست؟
ــند، بلكه با درنظر  صريح مي گويم كه نه تنها مردم ايران نبايد از اين نماها بترس
گرفتن ويژگي ها و مزيت هاي جهاني نماهاي شيشه اي كه در جهان اثبات شده، 

ــركت هاي خوبي هستند  ــبختانه در ايران هم ش ــتقبال كنند. خوش بايد از آن اس
ــي بالا به راحتي با  ــه با بهره گرفتن از تكنولوژي هاي روز دنيا و دانش مهندس ك
ــاختمان رقابت  ــركت هاي خارجي در زمينه طراحي و اجراي نماهاي نوين س ش
مي كنند. البته اين مهم را نبايد از نظر دورداشت كه در اجراي نماهاي شيشه اي 
ــاظ كرد. نكته ديگر اينكه اگر  ــركت ها را در لح بايد دانش، تخصص و تجربه ش
ــود، اما از حيث  ــبت به ديگر نماها گران تر تمام مي ش ــه اي نس چه نماهاي شيش
ــنايي طبيعي، عايق بودن در برابر انتقال حرارت  ــتفاده از روش بازدهي انرژي، اس
ــتفاده از قطعات پلي آميد و ... مي توان اثبات كرد كه نماهاي شيشه اي يك  با اس
ــتدار محيط زيست است كه نيازي به رنگ آميزي و ... هم  نماي صرفه جو و دوس
ندارد. از لحاظ مقاومت در برابر سيستم زلزله در ايران هم باز تأكيد مي كنم بايد 
ــركت هاي موفق را جدي گرفت، دانش طراحي و تخصص  تخصص و تجربه ش
در اجرا مهم است. من اينجا نمونه اي از نماهاي اجرا شده توسط شركت آلوكد را 
ديده ام و قطعا مي توان گفت كه اين ها نشان از توان و پتاسيل بالاي شركت هاي 
ايراني و مهندسان ايراني دارند كه مي توانند نماي شيشه اي كاملا ايمن در برابر 
ــرارت با بازدهي بالاي انرژي را اجرا كنند. ببينيد!  ــه، عايق در برابر انتقال ح زلزل
ــتم هاي  ــه تنهايي هيچ كاري انجام نمي دهند و تنها مي توان سيس ــا ب پلي آميده
ــرد و از هدررفت انرژي كه  ــتحكام آنها را بالا ب ــق كرد و اس ــي  را عاي آلومينيوم
ــورهاي اروپايي و البته تركيه  ــت مي آيد جلوگيري كرد. الان در كش گران به دس
انرژي بسيار گران است و قطعا در ايران هم با آزادسازي قيمت حامل هاي انرژي 
ــت دارد. از  ــود كه نبايد انرژي را به راحتي از دس اين مهم جدي تر گرفته مي ش
ــوي ديگر قطعات پلي آميد مورد كاربرد در و پنجره ها دوستدار محيط زيست و  س

برگشت پذير به طبيعت هستند .

 شـايد بتوان گفت كه شـناخت مردم ايران از در و پنجره هاي دوجداره 
بيشتر معطوف به كشور تركيه است،اما يك رقابت ناسالمي گاه در ايران 
شـكل مي گيرد كه برخـي دروپنجره يوپي وي سـي و برخـي در و پنجره 

آلومينيومي را بهتر مى دانند شما چه نظري داريد؟
ــداق دارد. بگذاريد اينگونه  ــورها از جمله تركيه هم مص ــاله در همه كش اين مس
پاسخ دهم كه از لحاظ عايق بودن پنجره ها در برابر انتقال انرژي، چه آلومينيومي 
ــت كه پنجره خوب عايق بندي  ــي، مهم اين اس ــد، چه چوبي يا يوپي وي س باش
ــي كمتر است اما  ــد. البته ضريب انتقال انرژي در پروفيل يوپي وي س ــده باش ش
مي توان با استفاده از پلي اميدها و ترمال بريك  كردن در و پنجره هاي آلومينيومي 
ــگ و طراحي در پنجره هاي  ــوي ديگر تنوع رن ــكل را برطرف كرد.از س اين مش
ــت كه بازهم شاهد تنوع در رنگ و  ــي بيشتر اس ــبت به پي وي س آلومينيومي نس
ــي نيز هستيم. نكته حايز اهميت اين  طراحي محدود در وپنجره هاي يوپي وي س
ــت و اين يك  ــت كه به هرحال آلومينيوم يك فلز گرانبها و قابل بازيافت اس اس
ــت و مزاياي در و  ــود. در كل قضاوت كردن درباره كيفي ــوب مي ش مزيت محس
ــده و مهم اين است كه رقابت  ــوار ش ــي دش پنجره هاي آلومينيومي و يوپي وي س
ــت. آنچه امروز در جهان  ــكل گرفته كه در نهايت به نفع مردم اس ــنگيني ش س

اهميت فوق العاده دارد؛ عايق بودن و جلوگيري از هدررفت انرژي است.

 و سخن آخر
ــكر مي كنم از مردم ايران، دوم از مشتريان محصولات مان بايد قدرداني  اولا تش
كنم و به شما و همكاران تان در نشريه تخصصي پنجره ايرانيان تبريك و خسته 

نباشيد بگويم و آخر كلام اينكه من واقعا عاشق پلوهاي ايراني هستم.
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