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اشاره پنجره: بازهم يك اقدام كاملا حرفه اي و بازهم عرضه تخصصي يك كالا براي فعالان صنعت در و پنجره يوپي وي سي ايران و بازهم تبلور خلاقيتي ديگر از 
مديران شركت تجهيزگسترپارميس. شركتي كه عضوي از شركت يراق گستر پرشين است كه خود با عرضه تخصصي يراق آلات در و پنجره يوپي وي سي خوش 
درخشيده اسـت. باور هر دو شـركت يكي اسـت؛ رعايت اخلاق حرفه اي و حضور تخصصي در بازار. تجهيزگسـتر پارميس يك شركت مستقل است كه رسالت و 
هدف خويش را عرضه تخصصي گسـكت هاي مورد اسـتفاده در صنعت در و پنجره قرار داده و حالا با يك برند شـناخته  شـده جهاني از گروه صنعتي پيكاسـان 
تركيه، خيال همه سازندگان در و پنجره و مصرف كنندگان را راحت كرده، چرا كه گسكت ها ساخته شده از مواد اوليه پايه كائوچو و اي پي دي ام به همه نگراني ها 
پايان داده است و 20 سال ضمانت خود نشاني است از كيفيت كم نظير گسكت ها كه در اختيار داشتن آنها فقط با يك تماس شدني است و كارشناسان شركت 
تجهيزگستر پارميس پاسخگوي شما هستند. خبرنگار پنجره ايرانيان در روز دوم چهارمين نمايشگاه بين المللي صنايع در و پنجره ايرانيان به سراغ اين شركت 
رفـت و بـا ERKAN CANPOLAT مدير عامل گروه صنعتي پيكاسـان تركيه، هومن فروهرنيا مدير عامل، همايـون فروهر نيا، مدير فروش و على خـرم مدير 

بازرگانى تجهيز گستر پارميس گفتگوي صريح و كوتاه انجام داده كه مي خوانيد:

تجهيزگسترپارميس؛ عضوي از خانواده پيكاسان
ــان مي گويد: علت  ــل گروه صنعتي پيكاس ERKAN CANPOLAT مديرعام
انتخاب شركت تجهيزگسترپارميس اعتماد به تجربه و تخصص بالاي مديران اين 
ــركت بوده و ما تجهيزگستر پارميس را عضوي از خانواده گروه صنعتي پيكاسان  ش

مي دانيم و به حضوري مادام العمر در بازار ايران مي انديشيم.

 آقاي ERKAN CANPOLAT گفتگو را با شـما شـروع مي كنم، ابتدا 
بفرماييـد كه گروه صنعتي پيكاسـان كائوچوي تركيه در چه سـالي و با چه 
هدفي راه اندازي شـده و چرا اقدام به توليد و عرضه گسـكت ها(درزبند)ي 

در و پنجره كرده است؟
ــلادي تركيه با هدف  ــال 1970 مي ــان كائوچو تركيه در س گروه صنعتى پيكاس
ــتيك هاى درزبندى خودروهاى سوارى تاسيس شد، تا اينكه 20 سال  توليد لاس
بعد از اين تجربه درخشان و به دست آوردن موفقيت هاي فراوان، در سال 1990 
ميلادي همزمان با پيشرفت صنعت ساختمان در كشور تركيه، اين گروه صنعتي 
به عنوان دومين توليدكننده لاستيك هاى اى پى دى ام (EPDM)، اقدام به توليد 
گسكت هاي اي پي دي ام براي مصارف ساختماني كرد و البته همان طور كه قابل 
ــه كه در ديگر  ــه در بازار تركي ــريع جاي خود را ن ــم بود، خيلي س ــي ه پيش بين

كشورهاي جهان هم باز كرد.

 علت استقبال از گسكت هاي اي پي دي ام پيكاسان در بازار تركيه و ديگر 
كشورهاي جهان را در چه مي دانيد؟

ــطه تجربه طولاني و بهره گيري از دانش روز، محصولي كاملا  ببينيد! ما به واس
استاندارد و قابل رقابت در سطح جهاني به بازار عرضه كرده ايم و بازخورد بسيار 
ــطح خاورميانه،  خوبي هم از بازار گرفتيم به نحوي كه در حال حاضر فقط در س
دو شركت در تركيه در زمينه توليد گسكت در و پنجره فعاليت دارند كه يكي از 

آنها گروه صنعتي پيكاسان است.

 اصلا چرا بازار ايران را انتخاب كردند و با چه شناختى وارد بازار كشور ما شدند؟
ــال  ــاختمان ايران در س ــگاه بين المللي صنعت س براى اولين بار با حضور در نمايش
ــاختمان ايران آشنا شديم و  ــيل هاي موجود در صنعت س 90، با توانمندي ها و پتانس
ــيمان هستيم كه چرا زودتر وارد بازار ايران نشده بوديم. البته يكي از  البته خيلى پش
جدي ترين دلايل تاخير گروه صنعتي پيكاسان براي عرضه گسكت هاي در و پنجره، 
ــتن يك شريك تجاري خوب و قابل اعتماد بود. اما وقتي در نمايشگاه صنعت  نداش
ــاختمان سال 1390 با مديران و كارشناسان گروه تجهيزگسترپارميس آشنا شديم  س
ــات كافي انجام داديم،  ــا و اعتبار آنها در بازار ايران تحقيق ــبت به توانمندي ه و نس
مصمم شديم تا حضوري موفق و موثر در بازار و صنعت ساختمان ايران داشته باشيم 
ــهم قابل توجهي از بازار ايران در اختيار اين محصول باكيفيت  و مطمئن هستيم س

گفتگوي پنجره ايرانيان با مديرعامل گروه صنعتي پيكاسان تركيه  

          عرضه تخصصي گسكت             را از تجهيزگستر پارميس بخواهيد 
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ــوب براي عرضه يك  ــريك و همكار خ ــتن يك ش قرار خواهد گرفت. چرا كه داش
ــان، نيمي از موفقيت در تجارت و توليد را  كالاي با كيفيت نظير محصولات پيكاس
تضمين مي كند. از سوي ديگر در خصوص حضور در بازار و صنعت ساختمان ايران 
ــاخت مسكن و قرارگرفتن اين  به دليل جوان بودن اكثريت جمعيت و نياز بالا به س
ــرفت به اين نتيجه رسيده ايم كه به هيچ عنوان نبايد  ــور در مسير توسعه و پيش كش

رقابت در بازار ايران را دست كم گرفت و از كنار آن به سادگي گذشت.

 حتما مي دانيد كه  فعالان صنعت در و پنجره يوپي وي سي ايران شناخت 
و اعتماد بالايي به مديران و كارشناسان شركت تجهيزگسترپارميس دارند 
چـرا كه اين شـركت عضـوي از گروه موفق و پيشـرو يراق گسترپرشـين 
محسوب مي شود. آيا اين تضمين را مي دهيد كه حضور شما در بازار ايران 

تداوم داشته باشد؟
ــترپارميس را به  ــركت تجهيزگس ــفاف اعلام كنم كه ما ش ــد صادقانه و ش بگذاري
ــواده و گروه  ــه آنها را عضوي از خان ــاب نكرده ايم، بلك ــتري انتخ عنوان يك مش
صنعتي پيكاسان مي دانيم. بنابراين هم خيال شما راحت باشد و هم فعالان صنعت 
ــركت  ــه يك همكاري مادام العمر با ش ــند كه ما ب ــره ايران مطمئن باش در و پنج
ــابقه طولاني گروه صنعتي پيكاسان  ــترپارميس فكر مي كنيم. س ايراني تجهيزگس
ــاله را تاييد مي كند كه انتخاب همكاران و  ــاير كشورهاي جهان هم اين مس در س
ــت بوده و اين موضوع در ارتباط با همكار  ــركاي تجاري در ديگر كشورها درس ش
ايراني مان صدق مي كند و ما به بازي برد – برد در تجارت در بازار ايران با شركت 
ــترپارميس اعتقاد داريم، چرا كه تخصص و تجربه همكاران ما در ايران  تجهيزگس

اين موضوع را اثبات كرده است.
 

انتخاب پيكاسان انتخاب كيفيت بود
ــخ به اين سوال كه چرا  ــتر پارميس در پاس هومن فروهرنيا، مدير عامل تجهيز گس
ــابقه و  ــاره به س ــان را براي همكاري انتخاب كرده اند؟ با اش ــروه صنعتي پيكاس گ
تخصص اين شركت در توليد گسكت يا همان لاستيك هاي درزبندي مورد استفاده 
ــان تركيه با  در صنايع مختلف مي گويد: اميدواريم كه همكاري گروه صنعتي پيكاس
شركت تجهيزگسترپارميس براي سال هاي طولاني ادامه پيدا كند. او تاكيد مي كند 
ــتر پارميس، كيفيت بالا و  ــان براي همكاري با تجهيزگس كه علت انتخاب پيكاس

داراي استانداردهاي فني جهاني محصولات اين گروه صنعتي بوده است.
 

 آقـاي فروهرنيا بـه عنوان مديرعامل تجهيزگسـترپارميس توضيح دهيد 
كـه چرا ايـن برند را براي عرضه تخصصي گسـكت در صنعت در و پنجره 

يوپي وي سي انتخاب كرديد؟
ــان  ــت كه ما قبل از آغاز فعاليت تجاري خود با گروه صنعتي پيكاس واقعيت اين اس
ــكت ها انجام داديم و هم با بررسي هاي  مطالعات زيادي هم روي كيفيت فني گس
ــازندگان در و پنجره  ــناخت خوبي از نيازهاي واقعي س ــي تلاش كرديم تا ش ميدان
ــيديم  ــه در نهايت به اين جمع بندي رس ــتيك هاي درز بندي پيدا كنيم ك ــه لاس ب
ــابقه  ــن س ــد و عرضه مي كند، هم به دليل حس ــان تولي ــه محصولي كه پيكاس ك
ــتاندارد معتبر  ــتن گواهي نامه هاي اس ــن گروه موفق صنعتي و هم در اختيار داش اي
ــان براي عرضه تخصصي گسكت به سازندگان در و پنجره  جهاني، انتخاب پيكاس
يوپي وي سي بهترين گزينه ممكن است و به همين دليل تاكيد مي كنم كه انتخاب 

پيكاسان از سوي تجهيزگستر پارميس انتخاب كيفيت بود و خدمات برتر.

 اشـاره كرديد به حساسـيت شما در شـركت تجهيزگستر پارميس روي 
كيفيت فني گسكت هاي در و پنجره يوپي وي سي، بفرماييد كه لاستيك هاى 

درزبندي گروه صنعتي پيكاسان از چه استانداردهايى برخوردار است؟
ــان، استاندارد دين  ــكت هاي توليدي گروه صنعتي پيكاس در حال حاضر تمامي گس
آلمان را در زمينه استفاده از مواد اوليه باكيفيت، استاندارد تياساى تركيه را در زمينه 
توليد محصول با كيفيت و گواهي نامه استاندارد كيفيت از كشور آمريكا را در اختيار 

دارد كه اين ها بخشي از استانداردهاي معتبري است كه پيكاسان موفق به اخذ آن 
شده است. از سوي ديگر چون گروه صنعتي پيكاسان، جزو اولين شركت هايى است 
ــه و بلژيك به صورت  ــورهاى آلمان، اتريش، فرانس كه به بازار اروپا مخصوصا كش
مستقيم كالا صادر مى كند و دفتر ثبت شده در آلمان دارند، به همين دليل شركت 
ــتين  ــان را آغاز كرد به نحوي كه نخس ــتر پارميس همكاري به پيكاس تجهيزگس
ــران و از طريق همكاري با  ــور اي ــان در منطقه خاورميانه در كش نمايندگي پيكاس

تجهيزگستر پارميس رقم خورده است.

 حتمـا مي دانيـد كـه شـرايط آب و هوايي ايران بسـيار متفاوت اسـت و 
بسـياري از كلانشـهرهاي ايراني از آلودگي هوا و صدا آسيب پذير شده اند. 
اين سـوال مطرح است كه آيا گسـكت هاي توليدي گروه صنعتي پيكاسان 
با شـرايط آب و هوايي سـرد برخي شهرها و بسـيار گرم در مناطق جنوبي 

ايران و ... همخواني دارد؟
وراي حسن سابقه و تخصص گروه صنعتي پيكاسان در ارائه محصولات با كيفيت 
ــي از مزاياي محصولات  ــت كه يك ــتاندارد جهاني، اين نكته حايز اهميت اس و اس
ساخته شده از مواد اوليه پايه كائوچو اين است كه لاستيك ها يا گسكت هاي ساخته 
شده از اين مواد اوليه باكفيت، مخصوصا اي پي دي ام در شرايط آب و هوايي منفي 
45 درجه تا مثبت 130 درجه سانتيگراد كيفيت خود را حفظ مي كند، به همين دليل 
احتمال افت كيفيت محصولات در شرايط آب و هوايي ايران غيرممكن است و به 
جرات مي توانم بگويم كه پيكاسان تنها شركتى است كه توليدات خود را در شرايط 
ــان از  ــال گارانتى مى كند. از اين رو يكي از دلايل انتخاب پيكاس ــخت تا 20 س س
ــاله است كه كيفيت گسكت هاي در شرايط  ــوي تجهيز گستر پارميس همين مس س
ــاله به  ــي مختلف ايران هرگز تغييري نمي كند. ارائه ضمانت نامه 20 س آب و هواي
ــت كه اين محصول تست هاي تخصصي لحظه اي را در خطوط توليد  اين دليل اس
ــطح جهاني عرضه مي شود و ما مصمم هستيم  ــكت ها در س طي مي كند و اين گس
ــت در و پنجره ايران، از حقوق  ــكت به فعالان صنع تا  با عرضه باكيفيت ترين گس
ــتريان در تجهيزگستر پارميس  و منافع آنها صيانت كنيم چرا كه رعايت حقوق مش

اصل نخست محسوب مي شود.

اولويت نخست توليدكنندگان در و پنجره ايران
ــت در و پنجره  ــگاه صنع ــا، مدير فروش در تمام روزهاي نمايش ــون فروهرني هماي
ــد كه انتخاب اولشان در  ــش ها و خواسته هاي مشترياني باش ــخگوي پرس بايد پاس
تامين گسكت هاي در و پنجره يوپي وي سي، شركت تجهيزگستر پارميس است. از او 
ــكت هاي مورد استفاده در برخي واحدهاي  درباره اختلاف نظرها درباره كيفيت گس
توليدي پرسيديم كه نظر او قابل تامل و تعمق است. اين گفتگوي كوتاه را بخوانيد:

 صنعت درو پنجره يوپى وى سى در ايران يك صنعت جوانى است و اختلاف نظر 
در بين فعالان اين صنعت هم كم و بيش ديده مي شود. برخي مدافع پروفيل هاي 
گسكت سرخود هستند و برخي منتقد آن. از شما به عنوان مدير فروش شركت 

تجهيزگستر پارميس مي پرسم كه ريشه اين اختلاف نظر كجاست؟
بگذاريد از يك مثال در صنعت ديگر پاسخ سوال شما را بدهم. اگر قرار بود كه لاستيك 
يا گسكت هاي سرخود فاقد پايه كائوچو يا اي پي دي ام كه روي كالاها نصب مي شود 
ــوب شود، چرا در صنعت خودروسازي اين كار را نمي كنند؟  ببينيد!  ، يك مزيت محس
تجربه استفاده از لاستيك ها در صنايع استراتژيك و حياتي مثل صنعت خودروسازي 
ــان مي دهد كه بايد از لاستيك هايي استفاده شود كه پايه مواد اوليه آن  يا هواپيما نش
ــتيك ها  ــت كه برخي لاس ــد. واقعيت اين اس از كائوچو و به خصوص اي پي دي ام باش
ــتفاده در برخي صنايع از جمله صنعت در و  ــده و يا مورد اس ــكت هاي توليد ش و گس
ــده به اين دليل  ــاخته ش پنجره از مواد اوليه غير از اي پي دي ام و داراي پايه كائوچو س
ــتانداردهاي لازم را ندارند. شما  كه هزينه توليد را پايين بياورند. اما اصلا كيفيت و اس
ــتروژن 20 هزار دلاري اقدام  ــتگاه اكس ببينيد برخي توليدكنندگان پروفيل با يك دس
ــكت با  ــكت روي پروفيل مي كنند، در حالي كه يك كارخانه توليد گس به نصب گس
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ميليون ها دلار سرمايه گذاري احداث مي شود و به همين دليل است كه در كل منطقه 
ــركت در تركيه اقدام به توليد گسكت يا همان لاستيك  ــيا و خاورميانه تنها دو ش آس
ــه كائوچو و اى پى دى ام مي كنند كه يكي از آنها گروه صنعتي  ــد با مواد اوليه پاي درزبن
پيكاسان است. هرچند ممكن است اين با اين اظهارنظر مورد غضب توليدكنندگان و 
عرضه كنندگان پروفيل هم قرار بگيريم كه طبيعي است چرا سود هنگفتي ممكن است 
از دست بدهند. اتفاقا اين سوال مهمي است كه شما مطرح كرديد. ببينيد در كشورى 
ــت، صنعت در و پنجره يوپي وي سي سابقه دارد،  ــال اس مثل تركيه كه الان چهل س
رقابت براي ارائه محصول باكيفيت بالاست و اين سوال مطرح است كه اگر لاستيك 
ــود، چه كساني بايد هزينه آن  ــاختمان خراب ش پنجرهاي در طبقه 20 يا 50 يك س
ــه مي كند يا مصرف كننده  ــه محصول بي كيفيت به بازار عرض ــت كنند؟ آنك را پرداخ
ــتيك ها و گسكت هاي اي پي دي ام امروزه در صنعت در و  نهايي؟ به همين خاطر لاس
پنجره يوپى وى سى از اهميت بالايي برخورد است و ما اميدواريم اين نگاه اشتباه هم 
ــى ايران تغيير كند و لاستيك اى پى دى ام اولويت نخست تمام  در صنعت يوپى وى س

توليدكننده هاى با كيفيت ايران باشد.

 شـما در مقـام مديـر فـروش تجهيزگسـتر پارميس اسـتقبال بـازار از 
گسكت هاي پيكاسـان را چگونه مي بينيد و براي سهولت دسترسي به اين 

محصول چه برنامه اي داريد؟
بازخورد بسيار خوبي را تاكنون از سوي فعالان صنعت در و پنجره دريافت كرده ايم و 
با توجه به افزايش سطح تقاضا مصمم هستيم تا در برنامه ريزي تجهيز گستر پارميس 
ــده در كمترين زمان ممكن به  ــفارش داده ش به گونه اي عمل كنيم كه كالاي س
دست مشتريان شركت برسد. چرا كه ما مصمم به عرضه تخصصي گسكت هستيم 
و اين يك راهبرد در برنامه فروش شركت تجهيز گستر پارميس محسوب مي شود.

 
فقط به تخصصگرايي ميانديشيم

علي خرم، در مقام مدير بازرگاني شركت تجهيزگستر پارميس مسووليت پذير است و 
ــتريان را دقيق گوش كند و  صريح الهجه، تا آنجا كه خود را موظف مي داند نظر مش
نظر ايشان را برآورده سازد. او تاكيد مي كند كه تجهيزگستر پارميس همان راهبردي 
ــاور او تخصصي فكر  ــت و ب ــين بنيان نهاده اس را دنبال مي كند كه يراق گستر پرش
كردن و تخصصي كار كردن است و حالا در تجهيزگستر پارميس فقط به يك مهم 
مي انديشيد. عرضه تخصصي گسكت ها يا همان لاستيك هاي درزبندي در و پنجره. 

 چرا شـركت يراق گستر پرشين كه در زمينه عرضه يراق آلات در و پنجره 
يوپي وي سـي فعاليت دارد و از سـابقه درخشـاني هم برخوردار است، خود 
به عرضه گسـكت پيكاسان روي نياورد و تصميم بر اين شده كه اين مهم 
بر دوش شـركتي ديگر گذاشته شـود كه نتيجه آن تولدي ديگر در خانواده 

يراق گستر پرشين به نام تجهيزگستر پارميس بود؟
ــين  ــركت يراق گسترپرش ــوب مي دانيد كه ش ــما خ ــوال خوبي مطرح كرديد. ش س

ــي به صورت تخصصى  ــت كه در زمينه يراق آلات در و پنجره يوپي وي س سال هاس
كار مى كند و شركت دومى به نام تجهيزگسترپارميس  به عنوان عضوي از شركت 
ــين تاسيس شده است كه فقط و فقط به صورت تخصصي در زمينه  يراق گستر پرش
ــود را متعهد به تخصصي  ــت مي كند. ما خ ــكت هاي اي پي دي ام فعالي ــروش گس ف
ــه عنوان يك فعاليت  ــم و هدف ما صرفا فروش يك محصول ب ــردن مي داني فكرك
ــي در زمينه عرضه  ــتر پارميس و فعاليت تخصص ــت. بلكه با تجهيزگس تجاري نيس
گسكت مي خواهيم اهميت و ضرورت استفاده از يك گسكت خود و معتبر در سطح 
ــان  ــي را نش جهاني در ارتقاي كيفيت و بالابردن مزيت در و پنجره هاي يوپي وي س
دهيم چرا كه مهمترين مزيت در و پنجره هاي يوپي وي سي عايق بودن آنها در برابر 

آلودگي هوا، آلودگي صدا و البته جلوگيري از هدر رفت انرژي است. 

 به عنوان مديربازرگاني تجهيزگسـتر پارميس بفرماييد كه آيا گسـكت هاي 
پيكاسان از اين انعطاف برخوردار هستند كه تمام مقاطع پروفيل را پوشش دهد؟

قطعا همين طور است. وقتي يك شركتي فقط براي عرضه تخصصي گسكت در و 

پنجره راه اندازي شده، مشخص است كه مي خواهيم با مطالعه روي مقاطع مختلف 
پروفيل و همكاري با شركت هاي توليدكننده يا عرضه كننده پروفيل، گسكت كاملا 
ــي ايران قرار دهيم. ما  ــازندگان در و پنجره يوپي وي س ــب آن را در اختيار س مناس
اطلاعات فني و مشخصات پروفيل هاي مورد استفاده در بازار ايران را جمع آوري و 
تحليل مي كنيم و پس از آن اين اطلاعات در در اختيار گروه صنعتي پيكاسان قرار 

مي دهيم تا نسبت به توليد و عرضه گسكت هاي مورد نياز اقدام شود.

 اسـتقبال فعالان صنعت در و پنجره يوپي وي سـي ايران از محصولات و 
خدمات شركت تجهيزگسترپارميس چگونه بوده است؟

ــطح رضايت مندي مشتريان خوب گزارش شده اما تاكيد مي كنم كه  تا كنون كه س
ــترپارميس و سازندگان در و پنجره است  اين تازه آغاز يك همكاري بين تجهيزگس
ــي  ــازندگان و مونتاژكاران در و پنجره يوپي وي س و ما به دليل اهميتى كه براى س
ــتيك هاى EPDM وارداتى را با برند PILASTOM كه  كشورمان هستيم، لاس
ــت و و تمامى تست هاى مورد نظر اروپايى را گذرانده،  يك برند صادراتى در اروپاس
ــلا فكر نمي كردم در مدت كوتاه حضور  ــت كه اص انتخاب كرده ايم. واقعيت اين اس
ــركت در بازار با استقبال بالايي مواجه شويم به گونه اي كه پس از  تخصصي اين ش
ــمت دپوي كالا براي چندماه  ــديم به س چندماه به دليل حجم تقاضاي بالا ناچار ش
نياز بازار حركت كنيم و به دليل شناخت خوبي كه فعالان صنعت در و پنجره از يراق 
گستر پرشين دارند، مطمئن هستيم كه كالاها و خدمات تجهيزگستر پارميس هم با 
ــتريان مواجه خواهد شد و به همين دليل براي برآورده ساختن  اعتماد و رضايت مش
نياز مشتريان بالقوه هم برنامه ريزي هاي گسترده اي صورت گرفته كه در سال آينده 

جزييات آن را اعلام خواهيم كرد. 
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