
هدف ش�ما از مش�اركت جدي حام�ي مالي 
و قب�ول اسپانس�ري نمايش�گاه بين‌الملل�ي 

صنعت ساختمان ايران چيست؟
هدف ش��رکت دیبا ازمش��ارکت وحمایت مالی بعنوان 
اسپانسر نمایش��گاه بین‌المللی صنعت ساختمان ایران 
بطور کلی نوع��ی حمایت از بخش صنعت می‌باش��د 
و در واق��ع از ای��ن باب��ت خ��ود را طلبکار نمایش��گاه 
صنعت‌ساختمان نمی‌دانم بلکه به سهم خود ازمتولیان 

مربوطه سپاسگزار نیز هستم.

پي�ش از اي�ن ه�م ش�ركت نماگس�تر ديبا 
حامي مالي چه نمايش�گاه‌ها و همايش‌هايي 

بوده‌است؟
شرکت دیبا در گذشته نیز در نمایشگاه‌های تخصصی 
بعن��وان حامی نقش وس��هم خود را ایفا نموده‌اس��ت. 
ازجمله درنمایشگاه تخصصی وهمایش خانه استاندارد.

به عنوان يكي از جدي ترين و پيش�روترين 
شركت‌هاي ايراني فعال در صنعت ساختمان 
به ويژه در بخش نماهاي پيشرفته ساختمان 
و نيز صنايع در و پنجره آلومینیومی و س�اير 
خدم�ات وابس�ته در طراحي و اج�راي نماي 
داخلي و بيروني س�اختمان، چ�ه انتظاري از 
برگزاركنندگان نمايش�گاه‌‌ها و همايش‌هاي 

تخصصي داريد؟
برگزارکنن��دگان نمایش��گاه برابر رس��الت وماموریت 
و ش��رح وظایف خودبایس��تی تمام تلاش وکوش��ش 
خودرا برای بهتر برگزارش��دن وغنی کردن غرفه‌های 
نمایش��گاهی ازتولیدات خوب داخل��ی بکاربندند ولی 
نق��ش اسپانس��رها و حامی‌ه��ا می‌تواند اب��راز نوعی 
قدردانی از زحمات دس��ت‌اندرکاران وبرگزار کنندگان 
نمایش��گاه باش��د. بعنوان ی��ک مدیربخ��ش صنعت 
که همواره درنمایش��گاه‌ها مش��ارکت جدی داشته‌ام 
ازبرگزارکنندگان ومتولیان مربوطه انتظار وتقاضا دارم 
باحس��ن مدیریت ترتیبی را اتخاذ نماین��د که اینهمه 
هزینه‌های گزاف و طاقت‌فرس��ا به غرفه‌داران تحمیل 
نشود. سال‌هاس��ت که شاهدیم هرس��اله هزینه‌های 
نمایشگاهی افزایش می‌یابد ولی خدمات نمایشگاهی 

تغییر مثبتی نمی‌کند.

پيشنهاد شما براي ارتقاي سطح كيفي و كمي 
نمايشگاه صنعت‌ ساختمان براي رسيدن به 
نمايش�گاه‌هاي كشورهاي منطقه  استاندارد 
و حت�ي جه�ان چيس�ت و چه ش�اخص‌ها و 
برنامه‌هاي�ي باي�د در فهرس�ت برنامه‌ه�اي 
نمايش�گاه ق�رار گيرد تا ب�ه افزايش كيفيت 

ساختمان و رقابت بيانجامد؟

گفتگوی اختصاصی با مهندس آرش فرخ 

مدیر عامل ش�رکت نما گس�تر دیبا

حامی دوازدهمین  نمایشگاه صنعت ساختمان تهران 
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درمورد ارتقای س��طح کیفی وکمی نمایش��گاه صنعت 
س��اختمان یاهر نمایش��گاه دیگری بس��تگی دارد که 
ازواژه و مفه��وم کیف��ی وکم��ی چه انتظاری داش��ته 
باش��یم. تصورمی‌کنم دوس��تان برگزار کنن��ده اینگونه 
درنمایش��گاه‌های  درای��ران  داخل��ی  نمایش��گاه‌های 
کش��ورهای منطقه وفرامنطق��ه ای نیز حضورمی‌یابند، 
می‌توانند ازمش��اهدات خود فهرست برداری نموده و با 
شاخص‌های نمایش��گاه‌های داخلی کشورمان مقایسه 

نمایند.

فكر مي‌كنيد مش�اركت شركت نماگستر دبيا 
و اهتمام در پذيرش اسپانس�ري نمايش�گاه 
هاي تخصصي چ�ه كمكي به برگزاركنندگان 
نمايش�گاه خواه�د ك�رد ت�ا بتوانن�د اهداف 
و  نمايش�گاه‌ها  در  كنن�دگان  مش�اركت 

همايش‌ها را محقق كنند؟
برنامه‌ریزی، مدیریت خوب، صرفه‌جویی و تلاش برای 
رس��یدن به ش��اخص‌های مطلوب‌تر می‌تواند نسخه‌ی 
کلی برای بس��یاری از دردها وکاس��تی ها باشد. شاید 
توقع��ات من ب��ا داش��ته‌ها وامکان��ات برگزار‌کنندگان 

نمایشگاه می‌تواند متفاوت باشد.

آقای مهندس فرخ شما ازگروه مدیران جوان 
ودرعی�ن حال باتجربه هس�تید، ب�رای افراد 
جوانی که علاقه به صنعت دارند بویژه حضور 
در بخش صنای�ع در وپنجره چه توصیه‌هایی 

دارید؟
س��ئوال کلی است و پاس��خ آن سخت می‌باشد، نگران 
هس��تم که اگر کمی بی‌پرده صحب��ت کنم نزد برخی 
ازگروه‌های جوان که مایل به ورود به این حوزه هستند 
خوش نیاید! یااینکه برداشت‌های درستی نداشته باشند 
ولی ع��رض می‌کنم که برای ش��روع هرکاری علاوه 
بر عل��م وآگاهی ازمش��کلات بایس��تی از تجربه‌های 
نسبی واستعداد وامکانات مالی مناسب برخوردار باشند. 
خیلی‌ها دوس��ت دارند زود کارفرما شوند که تا اینجای 
قضیه ایرادی ندارد، ولی عملا با مش��کلات وتعهدات 
وکم وکیف کار که درگیر می‌شوند تاب وتوان پایداری 
درمقابل مشکلات سخت ومتعدد را ندارند وچه بسیارند 
که با از دس��ت دادن سرمایه و توان مالی خود ازمیدان 
کار زار بدر می‌ش��وند. خلاصه اینکه درهمه طیف‌های 
صنعت کارسخت اس��ت. همین درو پنجره وسازه‌های 
س��بک س��اختمانی صده��ا پیچیدگ��ی دارد. بنابراین 
بایس��تی مطالع��ه نمایند، ب��دون تجربه مفی��د کاری، 
بدون امکان��ات مالی وفقط به خاط��ر علاقه و انگیزه 
درتولید واردصنع��ت درو پنجره بویژه صنایع آلومینیوم 
و فلزی‌شدن پشیمانی در پی خواهدداشت. به آمارهای 
ده س��اله گذش��ته از آمده‌ها ورفته‌ها که مراجعه ش��ود 

جواب کامل این پرسش دریافت خواهدشد.

درس�ال تولید مل�ی وحمایت ازکاروس�رمایه 
ایرانی برنامه‌های آینده شرکت شما چیست؟
بطور کلی بایس��تی یادآوری کنم که بدون نقش��ه راه 
حرکت نمی‌کنم. برای ش��رکت دیبا برنامه‌های سالانه 
و دوس��الانه مدونی داریم که باقی��د احتیاط وبازنگری 
فصلی به مس��ایل خ��اص صنعت واقتص��اد ومدیریت 
برنامه‌های مصوب ش��رکت دیبا را  پی‌گیری و احتمالا 

اصلاح می‌کنم.
شركت نماگس�تر ديبا با حضور فعال خود در 
نمايشگاه امسال چه اهدافي را دنبال مي‌كند 
و چ�ه خدمات�ي را ب�راي ارائه ت�دارك ديده 

است؟
درشرکت پنجره دیبا دردرجه اول به تکنولوژی روز این 
بخش صنعت اهمیت بسیار می‌دهیم، مشتری مداری، 
انجام ب��ه موقع تعهدات، ارتقای س��طح کیفیت، جلب 
رضایت مشتری، نظارت کافی ومستمر برکارگروه‌های 
نصب وخدمات پس از فروش برنامه پیوس��ته ش��رکت 
پنجره دیبا می‌باش��د. حضور گسترده درنمایشگاه‌های 
داخلی و بازدی��د ازنمایش��گاه‌های تخصصی در خارج 
از کش��ور بمنظور کس��ب دانش فنی جدی��د نیز ادامه 
خواهدداش��ت. انتظار دارم حمایت از تولیدملی واز کار 
وسرمایه ایرانی بطور جدی سرلوحه دستورکار متولیان 
بخش صنعت واقتصاد باشد. نه در امسال بلکه این خط 
فکری باید بعنوان دس��تورکار و نقشه راه برای توسعه 

صنعت واقتصاد کشور واشتغال‌زایی تداوم یابد.

به نظر شما جایگاه شیش�ه دوجداره در کنار 
پروفیل پنجره چیست و سهم آن را در ذخیرۀ 

انرژی تا چه اندازه مهم می‌دانید؟
  ب��ه نظر من لفظ پنج��رۀ دوجداره کمی ای��راد دارد، 
چ��را که عملا چیزی به نام پنجره دوجداره وجود ندارد 
و آنچه وجود دارد پنجره‌های اس��تانداردی هستند که 
در پروفیل آنها امکان نصب شیشه‌های دوجداره وجود 
دارد بنابراین لفظ پنجره دوجداره می‌بایس��ت به پنجره 
با امکان نصب شیش��ه دوجداره تغییر پیدا کند و این از 
اش��تباه‌های مصطلح در این رشته می‌باشد. نکته جالب 
اینجاس��ت که کار عم��ده در ذخیرۀ انرژی و جلوگیری 
از هدر‌رفت آن را نیز همین شیش��ه دوجداره استاندارد 
انجام می‌دهد. برای کمک به روش��ن ش��دن موضوع 
کافی اس��ت ش��ما یک س��اختمان 5 طبق��ه را در نظر 
بگیری��د. حدود 15 تا 20 درصد از مس��احت نمای این 
س��اختمان را سطح پنجره‌ها تش��کیل می‌دهند. از این 
میزان س��طح پنجره‌ها حدود 85 تا 90 درصد )بس��ته 
به ضخامت پروفیل‌های پنجره( شیش��ه و مابقی سطح 
پروفیل‌های پنجره اس��ت. بنابراین س��هم شیش��ه در 
مقاومت در برابر هدر‌رفت انرژی بالاتر و مهمتر است. 
در عین حال پروفیل استاندارد )با واشرهای آب‌بندی و 

هوایندی( نق��ش تکمیل‌کننده و کمک‌کننده دارد و به 
اندازۀ همان 10 یا 15 درصد مساحت پروفیل در سطح 
پنجره‌ه��ا در جلوگی��ری از هدر‌رفت ان��رژی تاثیرگذار 
اس��ت. با وج��ود این اهمی��ت پنجره‌ها و شیش��ه‌های 
دوج��داره اس��تاندارد در جلوگی��ری از هدر‌رفت انرژی 
هم اکنون نیز بس��یاری از س��اختمان‌ها از پنجره‌‌های 
آهن��ی، چوبی و یا آلومینیومی س��نتی که در کارگاه‌ها 
یا ش��رایط غیر اس��تاندارد تولید و شیشه‌های دوجداره 
دستی س��از روی آنها نصب می‌شوند استفاده می‌کنند 
که اینجا محل پرداختن به این مقوله نمی‌باشد. مسلماً 
پروفیل‌ه��ای اس��تاندارد آلومینیومی )ترم��ال بریک یا 
نرمال( و  پروفیل‌های UPVC  در کنار شیش��ه‌های 
دوجداره استاندارد کارخانه‌ای به خوبی می‌توانند نقش 
یک مکمل قاب��ل اطمینان در جلوگی��ری از هدررفت 

انرژی را ایفا نمایند. 

دیدگاه ش�ما در رابطه با پروفیل‌های تریکبی 
چیست؟

 پروفیل‌ه��ای ترکیبی که تا ح��ال در ایران قابل ارایه 
هس��تند به دو گونه می‌باش��ند، پروفیل‌ه��ای ترکیبی 
ترکیب��ی  پروفیل‌ه��ای  و    UPVC و  آلومینی��وم 
آلومینی��وم و چ��وب )آل��و وود(. در م��ورد پروفیل‌های 
ترکیب��ی آلومینیوم و UPVC ذکر این مورد ضروری 
اس��ت که این فن‌آوری حدود 10 تا 15 سال پیش ابتدا 
در اروپا و س��پس در ترکیه م��ورد آزمایش و تولید قرار 
گرفت و با شکست روبرو شد. علت این شکست را نیز 
می‌ت��وان در عواملی مانند تفاوت در ضریب انبس��اط و 
انقباض پروفیل آلومینیوم و پروفیل UPVC، اتصال 
پروفیل‌های پنجره فقط از س��مت بخش آلومینیومی و 
نصب یراق‌آلات مخصوص UPVC بر روی اینگونه 
از پنجره‌ها آنهم در قس��مت آلومینیومی! و ... می توان 

جستجو کرد. 

نظر ش�ما دربارۀ آلو وود یعنی تریکب پروفیل 
آلومینیوم با چوب چگونه است؟

 در م��ورد آل��و وود قضیه تا حدی متفاوت اس��ت زیرا 
که از لحاظ فنی بر روی آن بیش��تر کار ش��ده و خیلی 
از نواقص��ی ک��ه در  پروفیل‌های ترکیب��ی آلومینیوم و 
UPVC وج��ود دارد برطرف گردیده اس��ت. در حال 
حاضر تنه��ا پروفیل ترکیبی ای ک��ه به صورت جدی 
در اروپ��ا و حت��ی امریکا تولید و عرض��ه می‌گردد این 
مدل از پروفیل‌های ترکیبی اس��ت. البته شاید یکی از 
تنها ایرادات وارد به این سیس��تم بهای بالای آن باشد 
ک��ه این نیز می‌تواند با توجه به اس��تفاده از چوب‌های 
خاص )اش��باع ش��ده( در کنار فلز گرانبهای آلومینیوم 
توجیه پذیر باشد که امیدوارم با بومی شدن تکنولوژی 
تولید این م��دل از پروفیل‌ها در ایران با بهای بس��یار 

مناسب‌تری عرضه گردد.
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