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تعالی تولید ملی؛ با یراق آلات جی .اس.ای
گفتگوی پنجره ایرانیان با مدیر عامل شرکت جی.اس.ای

  شرکت جي.اس.اي فعاليت خود را از چه زماني و با چه هدفي آغاز کرده است؟ 
در ابت��دا باي��د بگويم که ما يک هلدينگ هس��تيم و قبل از اينکه وارد ش��دن به 
عرصه توليد يراق‌آلات، جزو موفق‌ترين ش��ركت‌هاي توليد در و پنجره يو. پي. وي. 
س��ي ايران به ش��مار مي‌رويم؛ اما به دليل اهميت در و پنجره‌هاي يو.پي.وي.س��ي 
در زمين��ه جلوگي��ري از هدررفت انرژي در س��اختمان‌ها و فراهم كردن زمينه‌هاي 
آرام��ش و امنيت س��اختمان‌ها و ش��هروندان، مصمم ش��ديم به دلي��ل فعاليت‌ها و 
سرمايه‌گذاري‌هاي انجام گرفته در داخل كشور در زمينه توليد پروفيل و مونتاژ در و 
پنجره‌هاي يو.پي.وي.سي به يكي از خلا‌هاي جدي صنعت در و پنجره وارد شويم؛ 
چرا كه پيش از فعاليت گروه صنعتي جي.اي.سي هيچ سرمايه‌گذاري در زمينه توليد 

يراق‌آلات در و پنجره يو.پي.وي.سي صورت نگرفته بود. 
بنابراين ورود شركت به عرصه توليد يراق‌آلات با هدف تامين نياز داخلي، جلوگيري 
از خروج ارز جهت واردات يراق‌آلات در و پنجره يو.پي.وي.سي و البته ايجاد اشتغال 

صنعتي شكل گرفت و در اين زمينه ابتدا تحقيقات گسترده علمي و ميداني را كليد 
زديم و از برخي ش��ركت‌هاي خارجي توليد‌کننده يراق‌آلات بازديد كرديم و س��پس 
به اين نتيجه رس��يديم که يک پايلوت  را ايجاد و س��اخت يراق‌آلات را بومي‌سازي 
کنيم. متاس��فانه زماني کار را ش��روع کرديم که ايران در اوج تحريم‌ها  قرار داشت 
و در آن زمان کس��ي نه حاضر به س��رمايه‌گذاري بود و نه اينکه دستورالعملي براي 
توليد يراق‌آلات در اختيار داش��تيم. براي همين ابتداي فعاليت ش��ركت با راه‌اندازي 
واحد تحقيق و توس��عه بود و اقدام به س��اخت نمونه يراق‌آلات نمودیم و تيم فني و 
مهندسي شركت نس��بت به ارزيابي تكنيكي و كيفي يراق‌آلات موجود در بازارهاي 
كش��ور و جهان اقدام ��كرد چرا كه پيش از آن، تمام يراق‌آلات مصرف ش��ده در و 
پنجره‌هاي يو.پي.وي.س��ي وارداتي بودند و حجم بزرگي از يراق‌آلات هم از كشور 

ترکيه وارد مي‌شود.
  نمونه‌هاي نخستين يراق‌آلات برند جي.اي.اي چه زماني رونمايي شد و 

ره:
شـا

ا

سال ها تجربه اندوزی و تحقیق و آزمایش در مکانیزم، تهیه و تولید انواع یراق آلات در و پنجره با چاشنی همت و ممارست سرانجامی 
خوش خواهد داشت. فرضیه یی که مردان جی اس آی با عشق و ایمان خلاقانه به یقین اش نشاندند. جی اس ای مجموعه ای که این 
روزها س�خت خبر س�از است. کارآفرین برتر استان خراس�ان  یکی از 50 کارآفرین برتر کشور،کسب گواهینامه ift آلمان، اجرای طرح 
توسعه در فضای ناهمگون تولید تنها اخبار هفته اخیر جی اس آی است. شرکت تولید کننده اولین یراق ایرانی، اکنون اهداف بزرگ تری 
را در چشم انداز آینده خود می بیند. دکتر عامری مدیر عامل شرکت جی اس آی در گفتگو با خبرنگار نشریه پنجره ایرانیان به تشریح 

فعالیت های این شرکت از آغاز تاکنون پرداخته است این گفتگو را با هم می خوانیم:
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چه مسيري را در جاده موفقيت پشت سرگذاشتيد؟
 در س��ال 90 موفق به رونمايي از نمونه‌هاي اوليه طراحي و س��اخت يراق‌آلات و 
ماش��ين‌آلات ش��ديم و در همان س��ال فعاليت خود را از طريق برندسازي و معرفي 
آن برند در نمايش��گاه تخصصي در و پنجره آغاز کرديم. و در س��ال 91 به صورت 
جدي به ساخت نمونه‌هاي اوليه و قالب‌سازي روي آوريم. کار بعدي ما اين بود که 
به اطراف ايران س��فر کنيم و بازخورد يراق‌آلاتي كه روي در و پنجره‌هاي ش��ركت 
نصب ش��ده بود را بررس��ي كنيم و البته مي‌دانيد كه بيش��تر پروژه‌هاي ش��ركت در 
ش��هرهاي اهواز ،تهران، مشهد و استان‌هاي شمالي كشور اجرا شده بود و به همين 
دليل بررس��ي وضعيت كيف��ي و ارزيابي ايرادها و اشك��الات احتمالي يراق‌آلات در 
سراسر كشور نزديك به يكسال و نيم به طول انجاميد تا اينكه متوجه شديم عمده 

مشكلات يراق‌آلات به آبكاري آنها برمي‌گردد. 
علت هم به شرايط آب و هوايي مختلف شهرهاي ايران مربوط مي‌شد و به همين 
خاط��ر تلاش كرديم تا يراق‌آلاتي توليد كنيم كه در چهار اقليم مختلف ش��هرهاي 

ايران از كيفيت برتري برخوردار باشد. 
براي همين سرمايه‌گذاري‌هاي لازم براس��اس برنامه جامع توسعه شركت جهت 
خريد ماشين‌آلات و تجهيزات از شركت‌هاي اروپايي و عمدتا آلماني صورت گرفت 
و همزمان اقدام به خريداري زميني به مساحت 50 هزار متر مربع كرديم تا بتوانيم 
بخش‌هاي مختلف از جمله ماش��ين‌آلات، طراحي قالب، مهندسي، سالن توليد و ... 
را در كنار هم براي توليد محصولي با كلاس جهاني و داراي قدرت صادراتي توليد 
و ب��ه بازار عرضه كنيم كه از 25 هزار متر مربع كه قرار اس��ت در آن س��وله ايجاد 
شود، حدود 15 متر مربع انجام شده و ماشين‌آلات را در فضايي به مساحت 10 هزار 
متر مربع مس��تقر كرديم و با افتخار اعال�م ميك‌نم كه برند جي.اس.اي جزو اولين 
برندهاي ايراني در زمينه توليد يراق‌آلات در و پنجره‌هاي يو.پي.وي.س��ي است كه 

خوشبختانه شاهد روند رو به پيشرفت هستيم.
  پروسه تحقيقات تا احداث و راه اندازي چقدر طول کشيد و چه برندهايي 

را الگوي خود قرار داديد؟
فرايند تحقيقات تا توليد يراق‌الات حدود 2 سال به طول انجاميد و در در آن زمان 
چند برند اروپايي در ايران مانند روتو، زيگينيا، وينک‌هاوس، جي‌يو در بازار ايران به 
عنوان بهترين برندهاي بودند كه هر کدام از اين يراق‌آلات ويژگي خاص خودش را 
داش��تند، ما سعي کرديم بهترين‌هاي تكنيكي و فني و كارايي يراق‌آلات هر برندي 
را مبن��ا و الگو قرار دهيم و در س��اخت يراق‌آلات جي.اس.اي ب��ه كار ببريم تا هم 
تا يک يراق‌آلات منحصر به فرد س��اخت ايران داش��ته باشيم و هم قيمت مناسبي 
براي مصرف كننده را شامل شود. محصولات توليدي شركت داراي دو سطح كيفي 
اس��ت كه در يك سطح داراي قدرت رقابت با برندهاي اروپايي است و سطح ديگر 
كيفي��ت با در نظر گرفتن قدرت خريد و انتخاب مصرفك‌نندگان با قيمت پايين‌تر و 
البت��ه كيفيت فراتر از انتظار خواهد بود به جرات مي‌توان گفت كيفيت آن با بهترين 

برندهاي كشور تركيه برابري است.
  آيا يكفيت يراق‌آلات جي.اس.اي متناسب با شرايط آب و هوايي مختلف 

ايران تغيير ميك‌ند؟
ب��ه اين دليل که يراق‌آلات به اقصي نقاط کش��ور م��ي‌رود و ما به واقع نمي‌دانيم 
که اين محصول در چه ش��رايط آب و هوايي مورد اس��تفاده ق��رار مي‌گيرد، ما يك 
معدل و كيفيت يكس��اني را متناسب با سخت‌ترين شرايط آب و هوايي مبناي توليد 
محص��ولات جي.اس.اي ق��رار داده‌ايم و همواره يک مقاومت اس��تاتيکي به عنوان 
اس��تاندارد لحاظ ميك‌نيم و موضوع آبكاري يراق‌آلات هم از اين حيث اهميت دارد 
چ��را كه درجايي که گردو خاک وجود دارد، احتمال اينکه گرد و خاک به يراق‌آلات 
نفوذ کند، زياد اس��ت كه باعث لطمه زدن به كيفيت و كارايي يراق‌آلات مي‌ش��ود. 
نکته جالب توجه اين اس��ت که بيش��تر  موضوع در خصوص كيفيت يراق‌آلات به 
مقول��ه آبكاري برمي‌گ��ردد و ما تمام تلاش��مان را کرده‌ايم ک��ه در زمينه آبکاري 

يراق‌آلات در سطح جهاني باشيم. 
به همين دليل تمامي يراق‌آلات جي.اس.اي داراي 10 سال ضمانت كيفي بدون 

قيد و شرط است و باعث خوشحالي ما خواهد بود که اگر مشکل و ايرادي در يراق 
بوجود آمد، حتما مشتريان و مردم به ما اطلاع دهند. به همين دليل به تازگي اقدام 

به کسب گواهينامه ‌ift كرديم. 
از س��وي ديگر خيلي از دوستان براي تس��ت يراق‌آلات خود به ما رجوع کردند و 
ش��رکت اين خدمات را به طور رايگان در اختيارشان قرار داد. خوشبختانه لحظه به 
لحظه مشتريان ما افزايش مي‌يابد و هر کس يک بار از جي.اس.اي يراق‌آلات تهيه 

کرده، مشتري ثابت ما شده و نتيجه مثبت را شاهد هستيم.
  به عنوان تولیدکننده ایرانی چه مشکلاتی در پیش داشته اید؟

ببینید! هنگامي که شروع به کار جديدي مي‌کنيد يا بايد بسترهاي آن آماده شده 
باشد و يا اينکه خودتان کار را ايجاد کنيد. خوشبختانه ما در بازار جايگاه خود را حفظ 

کرديم و مي‌توان گفت که بازار حضور ما را درک کرده است. 
در اي��ن راه ما با مش��کلات مالي بس��ياري مواج��ه بوديم. در ابت��دا بانک‌ها هيچ 
کمک��ي در اي��ن زمينه به ما نکردند. ما 70 درصد از مبلغ پروژه‌هاي مان را خودمان 
تامين کرديم. س��پس در مقطع زماني ديگر، سيستم بانک کشور به کمک ما آمد و 
موفق ش��دیم بخشي از زير ساخت‌هاي خود را تامين کرديم. باعث خرسندي است 
که نزديک به 60 تا 70 درصد قطعات ما داخل کش��ور توليد مي‌ش��ود و يک سري 
از قطعات که مواد اوليه آن در ايران نيس��ت، مانند تس��مه يراق‌آلات که يک تسمه 

خاص است مجبور هستيم را از ترکيه و آلمان وارد کنيم. 
  آی�ا تعرف�ه واردات ی�راق آلات مانع�ی بر س�ر راه ش�ما ب�ه عنوان یک 

تولیدکننده داخلی نیست؟
دولت براي حمايت از مصرف کننده و تولیدکننده اقدام به وضع تعرفه بر کالاهای 
واردات��ی می کند و طبیعی اس��ت در خصوص کالاهایی ک��ه تولید داخلی نداریم یا 
اینکه تولید کم باش��د، تعرفه پایین تری وضع می ش��ود؛ در بحث يراق‌آلات هم به 
همين صورت است و به دليل اينکه ما تازه وارد بازار شده ايم ، نمي‌توانيم ادعا کنيم 
که تمام س��هم ب��ازار را از ان خود می کنيم و هيچ تمايلي نداريم که توس��ط رانت 
ه��اي دولت��ي خودمان را به مردم معرفي کنيم و برعکس دوس��ت داريم خود مردم 
مقایس��ه کنند که کدام محصول با کيفيت‌تر اس��ت. چون ما رقيب داخلي نداريم و 
بيشتر رقباي ما خارجي هستنند، درصورتی که دولت تعرفه گمرکي واردات را بيشتر 

کند، به نفع ما خواهد بود. 
ش��رکت جي.اس.اي همواره س��عي دارد که توليد خود را به روزي 20 هزار س��ت 
برس��اند ولي ب��ه دليل کم بودن خطوط توليد فعلا اين ام��ر صورت نخواهد گرفت. 
چون خط توليدمان در حال حاضر بيشتر از 3هزار ست جواب نمي‌دهد و تا به امروز 
روند رو به رش��دي را پش��ت سر گذاشته ایم  اميدواریم که در دو سه ماه آينده تیراژ 
تولید محصولات به 10 هزار س��ت برس��د و اگر تا آخر س��ال میزان تولید را به 20 
هزار س��ت برس��انيم، آن وقت مي‌توانيم ادعا کنيم که 30 تا 40 درصد سهم بازار را 

از آن خود کرده ايم. 
  در حال حاضر تنوع یراق آلات جی.اس.ای به چه صورت است؟

س��بد محصولات جي.اس.اي بسيار متنوع  است که ش��امل تک حالته، کشوئي، 
کلنگ��ي، کلي��ه قطع��ات ريز محصولات مي‌ش��ود. البت��ه به دليل ع��دم مرغوبيت 
کانکتورهای بعضي از ش��رکت ها ، باعث خوش��حالي اس��ت در س��ال گذشته یک 
ميليون کانکتور به فروش رس��انديم و هيچگونه مشکلي و شکستگي بوجود نيامده 
اس��ت. باعث افتخار ماس��ت که الان سهم زيادي از بازار را گرفتيم و همه ما را باور 
کردن��د، وقتي که يک ش��رکت بزرگ قطعات کانکتور و قطعات ديگرش��ان را از ما 

تامين مي‌کند، يعني اينکه کيفيت ما را قبول کردند. 
  اخیرا برند جي.اس.اي جزء 50 کارآفرين برتر کش�ور انتخاب ش�د و به 
فاصله يک هفته بعد موفق به دريافت گواهينامه ift ش�ديد،براي رسيدن به 

اين مهم چه فرایندی را طي شده است؟ 
براي کس��ب گواهینامه فنی ift خيلي دردسر کشيديم و البته در فاصله خيلي کم 
بعد از دريافت ift جزء کارآفرين برتر استان خراسان و ايران و جزء 50 شرکت موفق 
ايران شديم و هدف شرکت بيشتر کارآفريني  است به نحوی که نزديک به 250 تا 
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300 نفر مستقيماً مشغول به کار هستند. 
در ع��رض اي��ن 3، 4 س��الي ک��ه کارخان��ه را افتت��اح کرديم، به هيچ مش��کلي 
برنخورده ايم. درس��ته که سود و بازده اقتصادي برايمان مهم است، ولي کارآفريني 
برايم��ان ارجحيت دارد. ما جزء معدود ش��رکت های هس��تيم که شيش��ه، پنجره، 
 ift آلوميني��وم ، ي��راق را خودمان تولید می کنیم . فرایند زمان��ی دریافت گواهینامه
نزديک يک س��ال طول کش��يد، دلیل آن نیز این بود که چندين بار پروس��ه ارسال 
پنجره به آلمان تکرار شد و هربار  ايرادي مي‌گرفته می شد ، ما ايراد را رفع کرده و 
بعد دوباره به آلمان ارسال مي‌کرديم به ویژه اینکه تاکید داشتیم تمامی اجزا پنجره 

تولیدی خودمان باشد. 
م��ا قبل از اينکه پنجره ها را به آلمان بفرس��تیم، ش��روع کرديم ب��ا ايران خودرو 
کار ک��ردن و دائ��م از آزمايش‌های س��خت ایران خودرو  اس��تفاده مي‌کرديم، مثلا 
اگر موسس��ه آلمانی صادرکننده گواهینامه ift اعلام مبنای کار خود را باز و بس��ته 
ش��دن پنجره ها به میزان 10 هزار بار قرار داده اس��ت، محص��ولات تولیدی ما در 
آزمون ه��ای ایران خودرو بیش از 50 هزار بار تس��ت گرفتیم آنهم در درجه حرارت 
منهای 60 درجه. وقتی موفق ش��دیم وارد فرایند گذراندن تس��ت های فنی جهت 
دریافت گواهینامه ift  ش��دیم  و در نهایت با صرف هزینه بسی��ار موفق شدیم این 

استاندارد مهم بین المللی را بگیریم.
  گام بعدي هدفتان چيست و دنبال استانداردهايي ديگر هم خواهيد رفت؟

 ift گام بع��دي ما اين اس��ت  برای ��یراق آلات دوحاله ج��ی.اس.ای گواهینامه
را بگيري��م  البته فرایند آن  خيلي س��خت اس��ت و تجهيزات و هزينه بيش��تري را 
ن��یاز داریم. البته گواهينام��ه رال در زمينه يراق‌آلات مصداق پیدا نمي‌کند. بيش��تر 
دوس��ت دارم مش��تري موقع انتخاب یراق آلات فقط به اس��تناد گواهينامه تصمیم 
نگ��یرد، بلک��ه به این اطمینان برس��د که جن��س ایرانی با کیفیت م��ی خرد. خيلي 
خوشحال هستم که خيلي از شرکت های تولیدکننده پروفیل هم چنین دیدگاهی را 
دنب��ال می کنند و جی اس ای به عنوان ��یک برند ملی یراق الات تلاش می کند 
همپ��ای برترین تولیدکنندگان پروفیل حرکت کند. م��ا تلاش مي‌کنيم که در کنار 
پروفيل‌هاي مط��رح و برندهاي مطرح بمانيم الان در بازار خيلي از برندهايی که از 
ترکيه وارد مي‌ش��وند، حتي اگر قيمتش��ان هم پايين باشد مردم خريداري نمي‌کنند؛ 
به خاطر اينکه اينها از کيفيتش��ان زدند و قيمت را پايين آوردند تا در شرايط بد بازار 
بتوانند محصولات خودش��ان را به فروش برسانند. الان مردم متوجه شدند و بيشتر 
به کيفيت محصولات اهميت مي‌دهند و بايد س��عي کنيم مشتري مداري را رعایت 
کنیم، چون مش��تري خوب مش��تري م��ي‌آورد و يا برعکس. ما ب��ه خدمات پس از 
فروش��مان خيلي تاکيد مي‌کنيم و ما بايد براي مش��تري ها محصولاتمان را جذاب 
کنيم. اين جذابيت مي‌تواند در کيفيت، قيمت و خدمات پس از فروش باشد و شرکت 

ما يراق را 10 سال ضمانت مي‌کند که اين خودش باعث جذب مشتري مي‌شود .
  وضعیت یراق آلات موجود در بازار را چگونه ارزیابی می کنید؟

همه حق دارند در اين بازار باش��ند و آن کس��ي در بازار ماندگار هس��ت که بتواند 
بالاترين کيفيت ، پايين‌تر  قيمت و بهترين خدمات را ارائه دهد، ش��رکت هايي که 
هم کيفيتش��ان و هم قيمتش��ان خوب اس��ت و اين همه يراق آلات آمدند و رفتند، 
اما برندهای مطرح ماندگار هس��تند چون کيفيتش��ان خوب بوده بازار را در دس��ت 
گرفته اند. ما نمي‌خواهيم خودمان را به بازار تحميل کنيم ، دوست داريم از سيستم 
کششي اس��تفاده کنيم و بازار محصول ما را باور کند وقتي که محصولاتمان خوب 
نباش��د تعرفه رو ببريم بالا و یا جلوی واردات را بگیریم اينها باعث مي‌ش��ود مانند 
خيلي چيزهاي ديگر انحصاري ش��ود و ما ش��ايد رش��د نکنيم. ما وقتي حرفي براي 
گفتن داريم که برند آلماني در بازار باش��د و اين ديگر انتخاب مشتري است که بين 
برند ما و آلماني يکي را انتخاب کند و مطمئن هستم بخش زيادي از بازار را از آن 
خودمان مي‌کنيم و عقيدم اين اس��ت که کس��اني که روي کيفيت و قيمت اهميت 

بدهند در بازار ماندگار هستند. 
  به جهت پاس�خگويي به نياز‌هاي مصرف کننده آيا طرح تحول داريد که 

تيپ‌هاي مختلف يراق‌آلات پنجره به مجموعه سبد کالايتان اضافه شود؟

ما اول با يک محصول شروع به کار کرديم و الان حداقل 40 تا 50 نوع محصول 
در س��بد کالايمان داريم و هر محصولي که بازار مي‌طلبد و تعداد مش��تري زيادی 
دارد وحتي قطعاتي که اصلا سود اقتصادي ندارد را تولید می کنیم چون می خواهیم 
س��بد محصولاتمان کامل باشد و وقتي يک مشتري به ما رجوع مي‌کند بتواند تمام 
محصولات مورد نیاز خود را تامین نماید ما حتي مي‌توانستيم يک سري محصول را 
وارد کنيم ودر سبد محصولاتمان بگذاريم و قيمتش هم ارزانتر برايمان تمام مي‌شد 
ولي چيزي که براي ما مهم است اين است که سبد محصولاتمان تمام ايراني باشد 
و توليد خودمان باشد و باعث افتخار است که همه محصولاتمان ساخت ايران است 
و سعي مي‌کنيم هر سال يک نوآوري داشته باشيم همانطور که از تک حالته شروع 
کرديم و بعد لولا، کشوئي و الان رسيديم به دو حالته که منتظر هستيم تست های 
فن��ی را بگذراند و موقعي که گواهينامه ift به دس��تمان برس��د اين محصول را در 

بازار ارائه مي‌کنيم. 
در بحث قيمت موقعي که تيراژمان بالاتر برود پله پله قيمتمان هم کاهش پيدا 
مي‌کند. همانطور که مي‌دانيد قيمت محصولاتمان در سال‌هاي اول با محصولات 
ت��رک برابري مي‌ک��رد و الان کيفيتمان بالاتر و قيمتم��ان پايين‌تر از محصولات 

ترک مي‌باش��د. 
  شما به عنوان توليد کننده چه انتظاري از حاکميت داريد؟ 

ش��رايط  رقابت براي همه يکس��ان است. وقتي در س��يکل اقتصاد مقاومتي قرار 
مي‌گيريم و شرايط براي همه مقاومتي باشد، اين رقابت پاياپاي است. ما مي‌توانيم با 
هرکسي رقابت کنيم  اما وقتي رانت باشد و دولت يک سري تبعيض قائل مي‌شود، 

دیگر نمی توانيم رقابت کنيم. 
ما چون روي توانايي خودمان کار مي‌کنيم و نقاط ضعف مان را بهبود می بخشیم، 
تلاش می کنیم تا رقابت س��الم و شفافی داشته باشی��م. زماني که بازار دچار رکود 
ب��وده، بازهم کیفیت خود را حفظ کرده ایم و از دولت انتظار داریم که فضای رقابت 

سالم را ایجاد کند و اجازه انحصار و رانت را ندهد.
  همان طور که مي‌دانيد نش�ريه پنجره ايرانيان هشتمين سال انتشارش 
را تجرب�ه مي‌کند و بهمن ماه ش�ماره 100 نش�ريه پنج�ره ايرانيان به چاپ 
مي‌رسد، عملکرد 8 ساله نشريه پنجره ايرانيان چطور ارزيابي مي‌کنيد و چه 

انتظاري از نشريه پنجره ايرانيان دارید؟
من نزديک به پنج س��ال اس��ت که وارد اين صنعت ش��دم  و در هر نمايش��گاه و 
س��ميناري چه داخل کشور و چه خارج از کشور شرکت کردم نشريه پنجره ايرانيان 
در آنجا حضور داشته و اطلاعات زیادی را با شرکت  در تورهايي که پنجره ايرانيان 
برگ��زار مي‌کرد به دس��ت آوردم به نظر من پنجره ایرانیان نقش زیادی در توس��عه 
صنعت در و پنجره یو پی وی س��ی ایفا کرده اس��ت. آقاي شيري هميشه پا به پاي 
اين توليد کنندگان بوده و هس��ت و نش��ريه يک رابط بين مردم و توليد کننده گان 
اس��ت و حلقه های گمش��ده صنعت را به هم متصل مي‌کند. چیزی که من مشاهده  
کردم این بود که برخی نش��ریات و آگهی نامه ها نامش��ان را مشابه پنجره ايرانيان 
مي‌گذاش��تند که اين نش��انگر اين است که عملکرد نش��ريه پنجره ايرانيان درست 
است. وقتي رقيبان اسم مشابه نشريه پنجره ايرانيان را مي‌گذارند مشخص است که 

عملکرد خيلي خوبي داشته است. 
  و كلام پاياني شما با توليدكنندگان در و پنجره ايران

در پا��یان جا دارد اذع��ان کنم که ما کار را به عنوان یک��ی از زیر مجموعه های 
شرکت اسرار پویا شرق با هدف کسب بازارهای جهانی و با دقت نظر خاصی در امر 

تولید با کیفیت و قابل قبول مصرف کنندگان آغاز کردیم. 
هم اکنون حجم سفارش��ات قابل قبولي داريم و جاي بس��ي خوش��حالي و افتخار 
اس��ت كه در خارج از كش��ور هم نام جي.اس.اي به عنوان یک برند یراق آلات با 
کیفیت و دارای استانداردهای بین المللی شناخته شده و شايسته احترام است و اين 
نهايت لذت براي يك شركت ايراني توليد كننده يراق‌آلات در و پنجره‌هاي يو.پي.
وي.س��ي اس��ت. تمام تلاش خود را به كار بسته‌ايم تا هر سال از محصولي جديد با 

كيفيت برتر و داراي قدرت رقابت در كلاس جهاني رونمايي كنيم.


