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در گفتگو با  بامدیر صادرات و توسعه بازار دکونیک عنوان شد 

   دکونیک به دنبال تغییر نگرش نسبت به کیفیت و خدمات

 جايگاه پروفيل‌هاي يو.پي.وي.سي دكونكي در سطح جهان چگونه ارزيابي مي‌شود
شرک��ت دکونکی کیی از بزرگترین تولیدکنندگان پروفيل يو.پي.وي.سي و در حقيقت 
جزو دو شرکت نخست درک ل دنیا محسوب مي‌شود و بیش از چهار هزار نيروي انساني 
درک ��ل دنیا در اين شركت فعاليت دارند و خطوط توليد پروفيل يو.پي.وي.سي دكونيك 
براي پاسخ به نياز قاره‌ها و كش��ورهاي مختلف در دوازده كش��ور دنيا مستقر شده‌اند و 
حج��م فروش جهانی دكونيك در سال بیش از کی میلیاردی ورو برآورد مي‌شود و سهام 

اين شركت، همواره يكی از جذاب‌ترين سهام ها در بورس‌ به شمار مي‌رود.
 اشاره كرديد كه توليد پروفيل دكونكي در دوازده كشور دنيا صوررت مي‌گيرد؛ 
آيا استانداردهاي به كار رفته در همه خطوط توليد كيسان است يا اينكه پروفيل 
با يكفيت متفاوت و متناسب با شرايط اقتصادي كشورها و قدرت خريد مردم آن 

كشورها، توليد و در بازار عرضه مي‌شود؟
واقعيت اين است كه برخي برندهاي پروفيل يو.پي.وي.سي در منطقه هستند كه محل 

ره:
شـا

ا

مد�ير بخش صادرات و توس�عه بازار محصولات پروفيل دكونكي در گفتگوي اختصاصي با پنجره ايران�يان از اهداف و برنامه‌هاي اين برند 
جهاني در صنعت پروفيل يو.پي.وي.س�ي مي‌گويد و توضيح مي‌دهد كه دكونكي در ايران چه برنامه‌هایی دارد و در چه س�طحي از يكفيت 
تصم�يم ب�ه رقابت دارد. انتخاب آقاي مهدي اماني به عنوان كيي از چهره‌هاي نام‌آش�نا در صنعت در و پنجره يو.پي.وي.س�ي ايران براي 
همكاري در بازار كش�ورمان، نش�ان مي‌دهد كه دكونكي اين‌ب�ار با روكيردي متفاوت براي حضوري موثر و بلندم�دت در ايران عزم خود را 
جزم كرده و مصمم اس�ت تا رقابت بين ممتازترين و برترين پروفيل‌هاي يو.پي.وي.س�ي را دنبال كند. آقاي بورا مي‌گويد: مهم اين اس�ت 
كه دكونكي بیش از هفتاد س�ال س�ابقه‌ توليد و صادرات پروفيل يو.پي.وي.س�ي را آنهم به بيش از 104 كش�ور دنيا دارد و پس از 9 س�ال 
حضور در بازار ايران، مطمئن هس�تيم كه با برداش�ته ش�دن تحريم‌ها و موانع بر سر راه تجارت، بازار ايران كيي از مهمترين و قوي‌ترين و 
بايكفيت‌ترين بازار در منطقه خواهد بود. مدير بخش صادرات و توسعه بازار دكونكي تايكد ميك‌ند: هرچند ما تجربه چندساله حضور در بازار 
ایران را داریم، اما ش�رکای مناس�بی را در بازار ایران انتخاب کردیم و این تازه ش�روع روابط اقتصادی ماست ولكين اين را يقين بدانيد كه 
یک آینده‌ خیلی طولانی با اهداف بلندمدت را مد نظر قرار خواهيم داد. اين گفتگو را بخوانيد و اگر دنبال خلق كي ساختمان شكي و بايكفيت 
هستيد، بايد در جستجوي كي نامي نكي و ماندگار براي پنجره‌هاي استاندارد ساخته‌شده از پروفيل‌هاي بايكفيت و ويژگي‌هاي منحصر به 
فرد باشيد. ساختمان با نماي شكي را مي‌توان در اختيار داشت، اما دكونكي كي نام نكي در صنعت پروفيل يو.پي.وي.سي در سطح جهان 
است كه بهينه‌سازي در مصرف انرژي و بهبود عملكرد ساختمان از حيث عايق بودن را تضمين ميك‌ند و باعث مي‌شود تا نامي نكي از خالق 

ساختمان‌ها و رضايت دايمي از ساكنان در ساختمان‌ها رقم بخورد.
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اصلي كارخانه در يك منطق��ه مستقر است و كارخانه‌ها 
و خطوط تولي��د كوچك‌تري در ساير مناط��ق دنيا دارد؛ 
ام��ا در خصوص دكونيك، اين موضوع صدق نمي‌كند به 
نحوي كه به طور مث��الک ارخانه توليد پروفيل دكونيك 
در آمريكاي شمالي در مساحت 60 هزار متر مربع مستقر 
ش��ده و حجم توليد آن قاره آمريك��اي شمالي را پوشش 
مي‌ده��د. در كش��ور تركيه هم سه كارخان��ه مجزا از هم 
داري��م كه پروفيل با سه برند مجزا و مستقل از هم ديگر  
تولي��د و به بازار عرضه مي‌ش��ود. البته بايد تاكيد كنم كه 
هر كدام از اين كارخانه‌ها يك مركز كامل و عِظيم داراي 
طيف وسيع��ي از محصولات و مقاط��ع مختلف پروفيل 
يو.پي.وي.سي با استانداردهاي مش��خص و كيفيت برتر 
هستند ك��ه متناسب با شرايط جغرافياي هر منطقه اقدام 
به توليد پروفيل مي‌كنندو لازم به ذکر استک ه هیچ کی 
ازک ارخانه های تولی��دی دکون کیفرمولاسیون مجزایی 
نداشت��ه وک لی��ه م��واد افزودنی و فرم��ول مکیس آن از 

کارخانه دکون کیبلژ کیتامین می گردد. 
 به طور مشخص پروفيل دكونكي براي بازار ايران 

با چه مشخصاتي توليد مي‌شود؟
محصول��یک ه با برند دكونيك وارد بازار ايران مي‌شود، 
پروفيل��ي است كه ب��ا ويژگي‌هاي جغرافياي��ي و شرايط 
اقليمي كشورهاي حوزه خليج فارس همخواني دارد. چرا 
ك��ه در اين منطقه و البته ايران م��ا شاهد تابش زياد نور 
خورشي��د و دماي متفاوت و گرم هستيم و عرضه پروفيل 
يو.پي.وي.سي در اين كشورها نيازمند يك فرمولاسيون 
خاص و متفاوت با كشورهايي است كه تابش نور خورشيد 
اندک��ی دارند . البته نكت��ه حايز اهميت و مزيت و برتري 
دكونيك اين است كه نه تنها براي مناطق مختلف جهان 

و شرايط اقليمي و جغرافيايي كشورها، فرمولاسيون توليد 
پروفيل يو.پي.وي.س��ي تعريف شده، بلكه استانداردهاي 
م��دون و شفافي وج��ود دارد ك��ه در تمامي محصولات 
دكوني��ك در سراسر جهان بايد رعايت شود، از جمله اين 
استانداردهاي ثابث، استفاده از فرمولاسيون اروپايي براي 
توليد پروفيل يو.پي.وي.سي بدون سرب است و به همين 
دليل است كه پروفي��ل يو.پي.وي.سي دكونيك در همه 
جهان به عنوان يك پروفيل بدون سرب شناخته مي‌شود.

 با چه ش�ناختی وارد بازار ایران شدید و چه عاملی 
باعث شد ایران را به عنوان بازار هدف خود انتخاب 
کنی�د و آی�ا دكونكي ب�ه حضوري بلندم�دت در بازار 

ايران مي‌انديشد؟
آنچ��هک ه برای ما مهم است ای��ن استک ه دكونيك 
بی��ش از هفتاد س��ال سابقه و تجربه تولی��د صنعتي در 
سطح جهان را دارد و نش��ان مي‌ده��د كه بازار شناخت 
خ��وب و مثبت��ي از دكونيك دارد. قب��ول كنيد كه توليد 
ي��ك محصول صنعت��ي و عرضه آن در بي��ش از 104 
كش��ور دنيا، يك كار سخت اما نم��ادي از سطح بالاي 
توانمن��دي و كيفي��ت دكونيك اس��ت. درخصوص بازار 
اي��ران بايد بگويم كه دكوني��ك از سال 2005 ميلادي 
در اي��ران حضور دارد و جمعي��ت عمدتا جوان حدود 80 
ميليوني كش��ور ايران، ي��ك پتانسيل بسي��ار بالا براي 
دكوني��ك محسوب مي‌ش��ود، به ويژه اينك��ه ايراني‌ها 
هم��واره اشتي��اق دارن��د ت��ا ساختمان‌ه��ا و خانه‌هاي 
شي��ك، باكيفيت و با مواد و متريال و مصالح پيش��رفته 
ساخته ش��ود. بنابراين عواملي چ��ون بزرگي بازار ايران 
و انگي��زه ايرانيان براي داشت��ن ساختمان‌هاي باكيفيت 
و برت��ر نش��ان مي‌دهد كه بازار اي��ران در آينده يكي از 

باكيفيت‌تري��ن و رقابتي‌ترين بازاره��ا خواهد بود و افق 
آينده صنع��ت ساختمان ايران به وي��ژه در بیست سال 
آینده خیلی بهتر خواهد شد. البته اگر تا به حال دكونيك 
در ب��ازار ايران خيل��ي آرام و آهسته فعاليت خود را ادامه 
داده، عمدت��ا به خاطر نداشتن شری�� کتجاری شناخته 
ش��ده در این صنعت بوده و دکون کیهمواره در انتخاب 
شرکای تجاری خود بسی��ار محتاط و دقیق بوده است، 
ول��ی هم اکنون با این انتخاب يك پتانسيل خوب براي 
سرمايه‌گذاري در بازار ايران به وجود آمده كه راه حضور 
برنده��اي شاخص و باكيفيت جه��ان از جمله دكونيك 
در صنعت پروفيل يو.پي.وي.سي دنيا را هموارتر ساخته 
است. با توجه به چش��م‌انداز مثبت در مذاكرات هسته‌اي 
و همچنين نزديك بودن زمان برداشته شدن تحريم‌ها، 
دكوني��ك براي رقابت در بالاتري��ن سطح كيفيت براي 
حض��ور در بازار ايران برنامه‌ري��زي كرده و امیدوار است 
ک��ه با برداشته شدن موانع بتوان��د گامی در جهت تولید 
داخل��ی این محص��ولات بردارد.که این خ��ود نگاه بلند 

مدت دکون کیبه بازار ایران را نشان می دهد. 
 همکاری دكونكي با شركاي ايراني با چه شرايطي 

رقم خورد؟
دكونيك براي انتخ��اب شركاي تجاري، روش خاصي 
را در نظ��ر مي‌گيرد و در گام نخست ما بازار كش��ورها را 
رصد مي‌كنيم تا سطح كيفي بازار و رقابت افزايش يابد و 
اي��ن نتيجه به دست آيد كه مصرف‌كننده نهايي متقاضي 
كالاي باكيفيت اس��ت و در بازار به دنبال محصولاتي با 
كيفي��ت و استاندارد جهاني است. در خصوص بازار ايران 
ه��م پس از 9 سال حضور به اين نتيجه رسيديم كه بازار 
و صنع��ت در و پنجره يو.پي.وي.س��ي ايران هم در حال 
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دگرگوني و چرخش به سمت كيفيت است. از سوي ديگر 
با توجه به شناخت و رايزني با شركاي ايران به اين نتيجه 
رسيديم كه زمينه‌ها و نقاط مشتركي براي همكاري موثر 
و رو ب��ه جلو وجود دارد و هر دو مجموعه از پتانسيل‌ها و 

توانمندي‌هاي بالايي براي مشاركت برخوردارند.
 تن�وع پروفيل‌ها و مقاط�ع و همچنين پروفيل‌هاي 
جانب�ی دكونك�ي تا چه م�يزان ن�ياز بازار ا�يران را 

پوشش مي‌دهد؟
مای �� کطيف خیلی وسیعی از محص��ولات را در سبد 
كالايي خ��ود داریم و تقریبا تمام سط��ح مقاطع پروفيل 
که برای ساخت و مونتاژ پنجره مورد نیاز است، در اختيار 
داریم. محص��ولات دكونيك شامل پنجره‌های لولایی از 
س��ه محفظه‌ 60 میلي‌متر تا شش محفظه 90 میلي‌متر را 
در بر‌می‌گیرد و ب��راي ساخت انواع بازشوها، از كلنگي تا 
فرانسوي و كش��ويي و... دكونيك پروفيل توليد و در بازار 
اي��ران عرضه مي‌كند. از سوي ديگ��ر براي تامين فوري 
نيازها مشتريان هم، انبار مجهزي را در ايران با همكاري 

شركاي ايراني خود تجهیزک رده‌ایم.
 دكونك�ي در انتخاب مواد اولیه برای تولید پروفيل 

يو.پي.وي.سي به چه نحوي عمل ميك‌ند؟
یکفی��ت مهمتری��ن مسئل��ه‌ای استک ��ه محصولات 
مختل��ف را از همدیگ��ر متمایز ‌میک‌ند. ب��ه همين دليل 
دکونی�� کدر هم��ه زمينه‌ها به ويژه در ت��دارك و تامين 
م��واد اوليه مرغ��وب و باكيفي��ت بسی��ار قدرتمند عمل 
مي‌كند چرا كه دکونکی کیی از بزرگترین تولیدکنندگان 
در جه��ان است و با تامين‌كنندگان م��واد اوليه در سطح 
جهان توافق‌نامه همكاري و قراردادهاي طولاني مدت و 
با مي��زان بالاي گردش مالي دارد كه همين عامل باعث 
‌می‌ش��ود ما بتوانیمی ��یک کفیت خیلی خ��وب را با کی 

قیمت قابل قبولی داشته باشیم.
 پروفیل‌های يو.پي.وي.سي دکونیک چه آزمون‌های 

تخصصی را پشت‌سر گذاشته است؟
دكوني��ك تمام��ي تست‌ه��ا و آزمون‌ه��اي تخصصي 
جه��ان را به طور كاملا موفق پش��ت سرگذاشته و حتي 
ب��ه جايگاهي رسي��ده است كه به دولت‌ه��اي مختلف و 
مراكز تخصصي كش��ورها اطلاعات لازم را براي تدوين 
استاندارده��ا مي‌دهد. از جمله گواهینامه های بین المللی 
اخذ ش��ده توسط دکون کیم��ی توان ب��ه استانداردهای 
 RAL ,ITB , BSt , BBA , BUTGB , CSTB , IFT

اش��ارهک ��رد و قابل ذکر استک ه ای��ن مجموعهکی ی از 
مشاوران استاندارد رال در تدوین و تصحیح استانداردهای 

مذکور می باشد. 
 برنامه كلي دكونكي براي آموزش توليدكنندگان و 
مونتاژكاران همكار با دكونكي در زمينه توليد و نصب 

در و پنجره‌هاي يو.پي.وي.سي چيست؟
م��ا دو راهب��رد آموزش��ي را دنبال مي‌كني��م. راهبرد 
نخست انتخاب توليدكنندگ��ان در و پنجره‌هاي يو.پي.
وي.سي اس��ت كه از سط��ح كيفي��ت و استانداردهاي 
مطل��وب در مونت��اژ و نص��ب در و پنجره‌ه��ا برخوردار 
باشند و علاقه‌مند ب��ه رقابت در بالاترين سطح كيفيت 

باشن��د و هم��واره خود جوياي آموزش بيش��تر و بهتر و 
تخصصي‌تر باشن��د و هرگز در مي��دان رقابت به دنبال 
ايج��اد چالش قيمت‌شكني و دامپين��گ نباشند. چرا كه 
دكونيك ب��ر اين باور است كه هر كيفيتي قيمت خاص 
خ��ود را دارد. راهبرد دوم دكونيك در بحث آموزش اين 
است كه با توجه به طيف گسترده محصولات دكونيك، 
ك��ه تا به ح��ال وارد ايران شده اس��ت و توليدكنندگان 
ايران��ي هم تا به حال، چنین سط��ح مقاطعی را در سبد 
کالای خ��ود نداشته‌اند، ما بايد براي پروفيل‌هاي جديد، 
يك برنامه‌ مستمر آموزش��ي داشته باشيم. نتيجه اينكه 
همك��اري دكوني��ك با شرك��اي ايراني تنه��ا و تنها بر 
محور ارائ��ه پروفيل با كيفيت برت��ر و خدمات متنوع و 
متفاوت‌ت��ر بنا گذاشته شده است. به همين دليل راهبرد 
مستمر و هميش��گي دكونيك، آم��وزش نحوه ساخت و 
نص��ب آخرين محصولات مورد استف��اده در پنجره‌هاي 
يوپي‌وي‌س��ي در محل اصلي كارخان��ه دكونيك خواهد 
ب��ود و اين يك راز دوستي و همك��اري بلندمدت براي 
كسب رضايت مشتريان و مصرف‌كنندگان خواهد بود.

 برنامه ش�ما براي نمايشگاه بين‌المللي در و پنجره 
يو.پي.وي.سي ايران چيست؟

گروه صنعتي دكونيك تنها حامي و اسپانسر نمايش��گاه 
بين‌المللي و تخصصي صنايع در و پنجره ايران در بخش 
پروفي��ل خواهد بود. در اين نمايش��گاه كالاها و خدمات 
دكونيك به نمايش درخواهد آمد و يك برنامه بلند مدت 
براي ب��ازار ايران تدوين كرده‌اي��م و مطمئن هستيم كه 
طي��ف وسي��ع و متنوع محص��ولات دكوني��ك به خوبي 
جايگ��اه خ��اص خود را ن��زد توليدكنندگ��ان در و پنجره 

يو.پي.وي.سي ايران پيدا خواهد كرد.
 آ�يا حض�ور دكونكي در بازار ا�يران چالش قيمتي 

ايجاد نخواهد كرد؟
در ارتب��اط با رقابت دكونيك با ممتازترين پروفيل‌هاي 
ايراني بايد تاكيد كنم كه بازار ايران پتانسيل بسيار بالايي 
ب��راي در و پنجره‌هاي يو.پي.وي.سي دارد و اين موضوع 

فضاي مساع��د و مناسبي براي همك��اري و رقابت بين 
برترین توليدكنندگان داخلي و خارجي را فراهم مي‌سازد. 
ب��ه طور مث��ال نياز ب��ازار تركيه به پروفيل‌ه��اي يو.پي.
وي.سي سالان��ه حدود 400 هزار تن ب��رآورد مي‌شود و 
فك��ر مي‌كنم بازار اي��ران هم در سال‌ه��اي آينده چنين 
شرايط��ي را تجرب��ه خواه��د كرد. با اي��ن شرايط چالش 
اصل��ي در آينده نه بحث قيمت كه چالش كيفيت و تنوع 
محصولات خواهد ب��ود و از قضا دكونيك تنها و تنها به 

چالش و رقابت بر سر كيفيت مي‌انديشد.
 كيي از جدي‌ترين نيازهاي بازار ايران، به موضوع 
پروفيل‌ه�اي بازس�ازي در و پنجره‌ه�ا برمي‌گ�ردد. 

دكونكي براي تامين اين نياز هم برنامه دارد؟
دکون کیبا ارایه طیف گسترده ای از محصولات براي 
ساختمان‌هاي نوساز و بازسازي بناها و تعويض پنجره‌ها 
حج��م بالايي از تن��وع محصولات را دارا م��ی باشدک ه 
ای خ��ود يكي از امتيازه��ا و برتري‌هاي دكونيك نسبت 
به رقباي ديگر محس��وب مي‌شود كه مي‌تواند به تمامي 

نيازهاي مصرف‌كنندگان پاسخ شايسته بدهد.
 و سخن پاياني ش�ما با توليدكنندگان در و پنجره 

ايران؟
ما نسب��ت به بازار اي��ران حس خوبي داري��م، و آینده 
درخشانی را برای بازار ایران متصوریم و به همین جهت 
ب��ا تمامی مش��کلات و موان��ع پیش روک ه ب��رای تولید 
کنندگ��ان اروپایی وجود دارد پا به ای��ن عرصه نهادیم و 
ب��ا ایجاد انب��اری مجهز به پروفیل‌ه��ای متنوع و خاص 
در ص��دد  آنیمک ه خدماتی متف��اوت و متمایز از آنچه تا 
کنون در ای��ران وجود داشته ارایه دهیم . دکون کیبا 75 
س��ال سابقه در ام��ر تولید و خدمات م��ی تواند باک م ک
تولی��دک نندگان در و پنجره سط��ح استاندارد هاییک فی 
و خدمات��ی را در ایران افزایش دهد و این دیدگاه نه تنها 
به سود م��ا و تولیدک نندگان طرف قرارداد با ماست بلکه 
کلی��ه مجموعه ه��ای حاضر در این صنع��ت از آن بهره 

خواهند برد.


