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نسل جديد تورى هاى در و پنجره را از پيشروپاسارگاد بخواهيد

پيشروپاسارگاد؛ پيشرو در توليد تورى هاى نسل جديد پنجره

اشاره: مهندس شكرچى از نام آشناترين توليدكنندگان نسل جديد تورى هاى نسل جديد در و پنجره در ايران است كه يك اصل را هرگز كنار 
نمى گذارد: كيفيت در توليد، تنوع در محصول و رعايت هميشـگى حقوق مصرف كننده. يك سـال پس از گفتگو با مديرعامل شـركت توريساز 
پيشروپاسـارگاد بهانه اى بود تا دوباره سـراغ او برويم و ببينيم او و همكاران اش چه تحولاتى در توليد و عرضه تورى هاى نسـل جديد در و 
پنجـره ايجـاد كرده انـد؟ خودش مى گويد مى خواهم در عمل محصولات جديد اين شـركت در بازار محك بخورد و مطمئن از اسـتقبال بازار و 
مـردم اسـت و اگر غير از اين بود، افزايش ظرفيت توليد دليل نداشـت مگر اينكه بر يك اصل مسـلم در علم اقتصـاد تاكيد كنيم كه افزايش 
ظرفيت توليد يعنى افزايش تقاضا، يعنى اينكه مردم به اسـتقبال اين كالا آمده اند.در آسـتانه جشن تولد سه سالگى شركت تورى ساز پيشرو 
پاسارگاد با مهندس شكرچى همكلام شديم تا نه فقط از آينده اين شركت كه از چشم انداز صنعتى شدن توليد تورى هاى در و پنجره بگويد 
و موانع و خطرات پيش رو و پاسخ اين سوال را دريابيم كه ملاك انتخاب يك تورى خوب و استاندارد چيست؟ اين گفتگو را از دست ندهيد.

 به عنوان سـوال نخسـت بفرماييد پس از گفتگوى يك سـال پيش با 
نشريه پنجره، چه تحولاتى در شركت صنعتى تورى ساز پيشرو پاسارگاد 

رخ داده است؟
ــايانى در توليد  ــركت پيشرفت هاى ش ــته تا به امروز، اين ش ــال گذش طى يكس
ــتريان داشته است كه مى توان به افزايش  محصولات خود و ارائه خدمات به مش
ــركت  ــتر فرآيند توليد قطعات در داخل مجموعه ش ــت توليد و انجام بيش ظرفي

اشاره كرد.
 اما بسـيارى مى خواهند بدانند شـركت تورى سـاز پيشروپاسارگاد در 
آستانه جشن تولد 3 سالگى اش چه تنوعى در محصولات و خدمات خود 

ايجاد كرده است؟

ــيم. چرا كه اين  ــال باش ــر رونمايى از محصولات جديد در بهار امس ــد منتظ باي
ــركت تا پايان فصل بهار محصولاتى جديد را به بازار عرضه مى كند كه قطعا  ش

مورد توجه و استقبال قرارخواهد گرفت .
 روند استقبال بازار از محصولات و خدمات توريساز پيشرو پاسارگاد به 
عنوان يكى از مجموعه هاى توليدى مبتكر و پيشگام در صنعت توري هاي 

مدرن در و پنجره به ويژه در يك سال اخير را چگونه ارزيابى مى كنيد؟
ــارگاد  ــرو پاس ــاز پيش ــركت تورى س باتوجه به اين موضوع كه تجربه مديران ش
منحصر به دو سال  فعاليت اين شركت نبوده و با شناختى كه از بازار و مشتريان 
ــال اخير با استقبال بسيار خوبى مواجه گرديده و بر  خود دارد، بخصوص در يكس

تعداد مشتريان وفادار اين مجموعه افزايش يافته است. 
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 شـما در يك سـال اخيـر نمايندگـى و دفتر فروشـى در شـهرتهران 
راه انـدازى كرده ايد، چـرا و با چه هدفى؟ آيا قصد توسـعه دفاتر فروش 

را داريد؟
واحد بازرگانى اين شركت با برنامه ريزى بر بازارهاى هدف موجود و تقسيم بندى 
ــى مجزا براى ارتباط مستقيم با مصرف كننده  ــيس دفتر فروش آنها، اقدام به تاس
ــى (End User) كرده و براى  ــازار مصرف كننده نهاي ــتيابى به ب نهايى و دس
ــى را در آينده در نقاط ديگرى  ــتيابى به بازارهاى هدف ديگر نيز دفاتر فروش دس

تاسيس خواهيم كرد.
 چـه انتظـارى از شـركت هاى مهندسـى سـاختمان، انبوه سـازان  و 
توليدكنندگان در و پنجره داريد تا جايگاه واقعى صنعت تورى در كشـور 

اهميت عملى پيدا كند؟
ــته از مشتريان كه به عنوان پل ارتباطى بين توليدكننده  باتوجه به نقش اين دس
ــكاران عزيز جهت رفاه حال  ــتند، انتظار مى رود كه اين هم و مصرف كننده هس
مشتريان خود با همكارى و تعامل با اين مجموعه، به معرفى و ارائه اين دسته از 
محصولات كه نياز هر ساختمان مى باشد، پرداخته و مصرف كننده را از وجود اين 
محصولات آگاه ساخته و مشتريان  و مردم را از سردرگمى در بازار نجات دهند.

 خوشـبختانه صنعـت توليد تورى بـا تهديد خارجى مواجه نيسـت، اما 
تورى سازهاى سنتى و به قول معروف تورى سازهاى موتورسوار در كشور 
سـهم بالايى در بازار دارند؟ پيشنهاد شما چيست و آيا فعاليت اين افراد 

مانع پيشرفت صنعت نوين تورى نيست؟
ــطح كشور، فعاليت تورى سازان  ــعت بازار مصرف تورى در س ببينيد! به دليل وس
ــت و حتى ما شاهد  ــته اس ــازان صنعتى نداش ــنتى تداخلى با فعاليت تورى س س
ــار محصولات خود،  ــنتى نيز دركن ــيارى از توليدكنندگان س ــم كه بس آن بوده اي
ــان دهنده آن است  ــانند كه اين خود نش محصولات نوين را نيز به فروش مى رس
ــوى محصولات جديد درحركت است. اما انتظار  ــمت و س كه بازار مصرف به س
ــولات خود را با تورى هاى  ــنتى تورى ، محص مى رود كه همه توليدكنندگان س
نوين كه از كيفيت بالاى مواد اوليه و تكنولوژى هاى جديد همراه است، جايگزين 

كنند تا در عرصه رقابت جايى براى خودنمايى داشته باشند. 
 فكر مى كنيد مهمترين مانع توسعه و گسترش كمى و كيفى اين صنعت 

در سراسر كشور چيست و چه راهكارى براى آن داريد؟
ــترده مردم ازاين نوع محصولات كه مستلزم تبليغات  ــت عدم شناخت گس نخس
گسترده است و دوم وجود رقابت هاى ناسالم در اين صنف و ارائه محصولاتى با 
ــب،  ــتيبانى محصولات و خدمات پس از فروش  نامناس كيفيت  پايين و عدم پش
ــوب مى شود.  براى رفع موانع  كه به نوعى ضد تبليغ براى اين محصولات محس
فوق  با انجام تبليغات و فرهنگ سازى استفاده از اين محصولات و ايجاد اتحاديه 
براى اين صنف و استانداردسازى محصولات و سازماندهى اين صنعت، مى توان 

موجبات پيشرفت آن را ايجاد كرد.
 طبيعى است كه نوسان نرخ ارز و بالارفتن هزينه مواد اوليه و توليد در 
يك سـال اخير زياد بوده اسـت، تاثير نوسانات نرخ ارز و افزايش هزينه 

مواد اوليه بر صنعت تورى را چگونه ارزيابى مى كنيد؟
ــاره كرديد، نوسانات نرخ ارز، افزايش بى رويه قيمت مواد اوليه و  همانطور كه اش
عدم ثبات قيمت، مشكلات ناشى از تحريم، اختلال در ورود بعضى از مواد اوليه 
مصرفى و تورم موجود، همه و همه باعث افزايش قيمت تمام شده و هزينه هاى 
توليد شده كه اين امر تاثير مستقيمى بر قيمت فروش محصولات گذاشته است.

 ظرفيت توليد شما الان چگونه است و برنامه شما براى پاسخ به نيازها 
و تقاضاهاى احتمالى در يك پروژه بزرگ چيست و زمان تحويل كالا چه 

ميزان طول مى كشد؟
ــت  ظرفيت توليد اين مجموعه در حال حاضر به ميزان 300 دهانه تورى اس
ــه با برنامه ريزى ها و تغييرات انجام گرفته در فرآيند توليد، اين رقم به 500  ك
ــز حداكثر 7 روز كارى  ــيد و زمان تحويل ني ــه تورى در روز خواهد رس دهان

خواهد بود.

 بيشـتر مردم شناخت شـان از تورى معطوف به فصل گرم سال است؟ 
آيا واقعا تورى در و پنجره يك محصول فصلى است؟

ــور، نياز به استفاده از تورى در تمام ايام سال  ــرايط خاص اقليمى كش به دليل ش
در مناطق مختلف احساس مى گردد و فعاليت اين شركت فقط مختص به زمان 
ــتفاده از تورى محدود به مدت  ــت. ولى بطور كلى زمان اس ــال نيس خاصى از س

زمانى است كه دماى هوا براى بازكردن درب و پنجره ها مناسب باشد.
 كاهش ديد، تغيير رنگ و تاب برداشتن 3 گلايه عمده مردم از تورى ها 
اسـت، محصولات شـركت شـما تا چه ميزان اين نگرانى ها و گلايه ها را 

رفع مى كند؟
ــش شما پاسخ دهم. نخست  بگذاريد قدرى فنى تر و تخصصى تر به اين پرس
ــت  ــبكه اى اس ــا توجه به اينكه تورى به صورت پارچه اى با بافت ش ــه ب اينك
ــه اين تاثير  ــد تاثير مى گذارد كه البت ــت، در كاهش ميزان دي ــى نيس و نامرئ
ــا 95درصد ديد  ــن امكان را مى دهد كه ت ــما اي ــت و بش در حدود 5 درصداس
طبيعى خود را داشته باشيد. دوم اينكه تغيير رنگ پروفيل، به دليل استفاده از 
رنگ هايى با كيفيت پايين و در بيشتر موارد و يا استفاده از رنگ هايى استد كه 
ــتفاده بر روى پروفيل  آلومينيوم نيستند كه شامل رنگهاى مايع ،  ــب اس مناس
اسپرى ها يا  به اصطلاح رنگ هاى اتومبيلى است كه به صورت دستى ساخته 
ــتفاده قرار مى گيرند. در حالى كه اين واحد توليدى با در  ــوند و مورد اس مى ش
Powder Coating  ــتاتيك به روش ــتن خط رنگ الكترواس اختيار داش

ــدام به رنگ  ــخص اق ــاى پودرى با رال رنگ هاى مش ــتفاده از رنگ ه و  اس
ــود را با بالاترين  ــاى مصرفى خود مى كند و محصولات خ ــزى پروفيل ه آمي
ــطح كيفيت و تنوع رنگ توليد و به بازار عرضه مى كند.در ارتباط با بخش  س
ــش شما هم بايد تاكيد كنم كه  دليل خميدگى يا به اصطلاح  ديگرى از پرس
ــتفاده از پروفيل هاى نامرغوبى برمى گردد كه  ــتن پروفيل ها نيز اس تاب برداش
ــختى مناسبى برخودار نبوده و با  ــود و  از س از مواد اوليه ضايعاتى توليد مى ش
ــوند، در حالى كه پروفيلهاى مورد  ــارى دچار خميدگى مى ش كوچك ترين فش
استفاده در اين مجموعه تماما از بيلت آلومينيوم 6063 تهيه و توليد مى شوند 

كه سختى بسيار بالايى دارند.
 مزيـت نسـبى و برترى محصولات شـما نسـبت به ديگر شـركت ها 

چيست؟
ببينيد! محصولات اين شركت با انجام تحقيقات مهندسى طراحى و ساخته شده اند، 
ــتيكى تورى ها توسط  ــامل تزريق و توليد قطعات پلاس ــتر عمليات توليدى ش بيش
دستگاه تزريق پيشرفته EasyMaster ، اكسترود مقاطع نرم و نوارهاى مصرفى 
در تورى ها توسط دستگاه اكسترود پلاستيك و همچنين رنگ آميزى پروفيل ها در 
خط رنگ الكترواستيك  و نهايتا برش و مونتاژ با استفاده از دستگاه هاى مخصوص 
توليد تورى انجام مى گيرد، به همين دليل اين مجموعه كاملا خود را از ديگر رقباى 
ــت كه فعاليت ديگر توليدكنندگان تورى در  خود متمايز گردانده و اين در حالى اس

كشور فقط به برش و مونتاژ پروفيل و يراق آلات خلاصه مى گردد.
 چه توصيه اى به مردم و مصرف كنندگان داريد؟

ــاى نوين به  ــن توليدكننده تورى ه ــن  و بزرگ تري ــوان اولي ــا، به عن ــه م توصي
ــگام خريد اين نوع محصولات  ــت كه حتما در هن مصرف كنندگان عزيز اين اس
ــر توليد و اجرا و خدمات پس از فروش دقت  ــه توانمندى هاى توليدكننده در ام ب
نمايند تا با خريدى مناسب از استفاده از تورى هاى خود آسايش خيال را به خود 

و اعضاى خانواده هديه دهند.
 و سخن آخر شما و اگر نكته اى باقى مانده، بفرماييد؟

ــاره است كه شركت توريساز پيشرو پاسارگاد  و به عنوان آخرين نكته لازم به اش
از دل شركت سايه بان توريساز با قدمت و تجربه اى 10 ساله خارج شده است و 
ــركت، عده اى از سودجويان با سوء استفاده از نام سايه بان  پس از تعطيلى  آن ش
ــركت كرده اند كه با  ــاز اقدام به فروش محصولات خود تحت نام  اين ش توريس
ــودجويان تحت پيگرد  پيگيرى هاى انجام گرفته و همكارى مراجع قانونى اين س

قانونى قرارگرفته و با آنها برخورد قانونى خواهد گرديد. 
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